
 

 

• Emprendedores 

• Freelance         
principiantes y 
expertos 

• Promotores de 
Marketing 

• Entidades 
Financieras 

*Identificar y conocer el nicho de 
mercado de cada emprendimiento. 
*Asignar el portafolio de servicios 
de acuerdo a las necesidades del 
cliente. 
*Seguimiento a la promoción de los 
productos de cada cliente  
*Promover el trabajo autónomo de 
los Freelance 
*Incentivar las posibles inversiones 
para que los freelance obtenga 
acciones de los emprendimientos. 
*Generación de empleo y 
experiencia para los principiantes.  

 

ACTIVIDADES CLAVE 

Personal 

• Freelance expertos y 
principiantes 

• Emprendedores 
Físico 

• Equipos de Computo 

• Big Data de 
emprendimientos 

• Plataformas 
Financiero 

• Recursos propios 

• Inversión nuevos accionistas 

• Ventas  

RECURSOS CLAVES 

SOCIOS CLAVES 

Freelance start es la herramienta que 
promociona por medio de una 
plataforma a través del comercio 
electrónico los productos y servicios de 
los emprendedores afiliados, logrando 
que obtengan reconocimiento en el 
mercado e incremento en sus ventas, 
reduciendo costos en gastos de 
personal, oficinas y movilidad.  
 
La plataforma será la conexión entre 
los emprendedores y nuestros 
freelance aliados, por medio de la 
venta de diversos productos y servicios 
vinculados siendo una fuente de 
generación de ingresos para las dos 
partes. Adicional nuestros freelance 
podrán realizar inversiones en la 
adquisición de acciones de nuestros 
afiliados generando valor agregado a 

su compromiso y desempeño. 
Igualmente buscamos la vinculación de 
personas sin experiencia laboral que 
desea dar su inicio como freelance.  

PROPUESTA DE VALOR  
RELACIÒN CON 

CLIENTES  

CANALES  

PERFIL DE CLIENTES  

ESTRUCTURA DE 

COSTOS  
FLUJO DE INGRESOS  

 
  

*Costo: precios asequibles de 
afiliación, paquetes de acuerdo 
a sus necesidades  
*Seguimiento: 
Acompañamiento en el 
proceso de cada cliente 
(freelance y emprendedores)  
*Fidelizar: Planes de incentivos 
por el uso de la aplicación e 
incremento en el volumen de 
ventas. 

Comunicación 

• Pasarelas de pago 

• Canales virtuales 

• Redes Sociales 

• Campañas 
publicitarias 

Distribución 

• Ventas directas 
• Mensajería 

especializada 

• Personas naturales y 
jurídicas, mayores de 
edad que hayan 
constituido 
emprendimientos sin 
importar su nivel 
económico, que 
requieran promocionar 
sus productos y servicios 
logrando crecimiento en 
el mercado y volumen en 
ventas. 
 

• Personas naturales con 
habilidades comerciales 
y de relación, mayores 
de edad, interesadas en 
generación de ingresos 
de forma independiente 
o por adquirir 
experiencia laboral.  

 

• Gastos de personal especializado en marketing 

• Equipos tecnológicos para los administradores  

• Desarrollo y mantenimiento de plataforma  

* Membresías de los emprendedores  
* Paquetes adicionales para mayores beneficios  
* Estrategias de Mercadeo 
* Venta de espacios publicitarios  
* Ingresos por intermediación 
* Capacitaciones para principiantes 

  


