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3. Resumen

Este proyecto presenta la propuesta de una plataforma de crowdfunding para los
proyectos de grado de instituciones de educacion superior privada en Colombia para
los afios 2018 y 2019. Con esta propuesta se pretende fortalecer las apuestas de
emprendimiento que hay en Colombia y dar una oportunidad a posibles
emprendedores que cada semestre se gradian como profesionales en diferentes
instituciones con trabajos de grado en los que abunda un conocimiento tedrico y

técnico capaz de poder ser potenciales emprendimientos.

4. Abstract

This project presents the proposal of a crowdfunding platform for degree projects of
private higher education institutions in Colombia for the years 2018 and 2019. This
proposal is intended to strengthen the entrepreneurial bets that exist in Colombia
and give an opportunity to potential Entrepreneurs who each semester graduate as
professionals in different institutions with degree projects in which there is abundant
theoretical and technical knowledge capable of being potential entrepreneurs.



5. Palabras Clave

Crowdfunding, Proyectos, Emprendimiento, Plataforma, Inversion.

6. Introduccién

Este proyecto busca disefiar y estructurar una plataforma de crowdfunding, a través
de la cual se puedan financiar proyectos de grado de las instituciones de educacion
superior del pais y hacerlos una realidad, eliminando la intermediacion de grandes
inversionistas y acercando estos proyectos a inversionistas pequefios que unidos
pueden financiarlos; de esta manera esta plataforma puede contribuir a fortalecer el
emprendimiento desde las instituciones de Educacion Superior y brindaria una
solucion de financiacion para varios proyectos de grado que reposan en las bases

de datos y bibliotecas de distintas instituciones.

Haciendo una caracterizacion de los proyectos, se establecié el enfoque y
necesidades del mismo, asi como el sector al que va dirigido con la intencion de
determinar y estructurar un modelo 6ptimo y atractivo para posibles inversionistas.
Teniendo en cuenta el avance significativo que han tenido las plataformas
tecnoldgicas en los ultimos afios y sobre todo el ecosistema Fintech, este proyecto
surge como una opcién para satisfacer las necesidades econdmicas de estos
proyectos, aportando emprendedores que con una buena gestion se convertiran en
pequeias y medianas empresas capaces de generar empleo, y de aportar al

crecimiento de los distintos sectores econdmicos en los que estén enfocados.



7. Pregunta de investigacion y su justificacion

¢Es pertinente la creacidon de una herramienta crowdfunding que ayude al
financiamiento de proyectos de grado de distintas Instituciones de Educacion

Superior (IES) en Colombia?

El proyecto resuelve una necesidad de financiacion y apalancamiento de proyectos,
fortaleciendo de esta manera el emprendimiento. Ultimamente se ha mencionado
que en Colombia hacen falta mas emprendedores, pero no por falta de ideas sino
de financiacion. Segun la publicacion del Ministerio de Educacion “Compendio
Estadistico de la Educacion Superior Colombiana” donde refleja series
estadisticas relacionadas con la oferta institucional y de programas, demanda
potencial, poblacién atendida, graduados y resultados a nivel nacional; destaca que
en el 2015 hubo 374,378 graduados, de los cuales 52.7% provienen de instituciones
privadas; segun el nivel de formacion se graduaron 178,379 profesionales en el nivel
universitario y 62.076 en el nivel de especializaciéon. ! De acuerdo con la serie
estadistica desde el afio 2010 el nimero de graduados en el nivel universitario ha
ido creciendo entre 7,000 y 10,000 personas por afio, con lo cual en el afio 2019 la
cifra de graduados oscil6 alrededor de 200,000 profesionales, a los que como
requisito se les exige la presentacién de un proyecto; debido a la complejidad que
se requiere en estos trabajos investigativos cuentan con bases sélidas y
posibilidades de un crecimiento potencial en caso de ser materializados, pero esto

no sucede debido a que es dificil encontrar capital de inversionistas y mucho menos

! Tomado de www.mineducacién.gov.co



un préstamo bancario. Es por ello por lo que si es pertinente crear una plataforma
de crowdfunding que ayude al financiamiento de proyectos de grado. Teniendo en
cuenta los avances en materia de tecnologia financiera, una plataforma de
crowdfunding que acerque a varios inversionistas a que participen en un proyecto y
asi mismo que le dé visibilidad a estos proyectos es una solucién a estas

problematicas de emprendimiento y financiamiento.

8. Objetivo General

Disefar y estructurar un modelo de financiacion a través de Crowdfunding para
proyectos de grado que provengan del pregrado en instituciones privadas de

educacion superior en Colombia.

9. Objetivos Especificos

1. Caracterizar los proyectos de grado que se generan en las diferentes
instituciones de educacion superior de Colombia con el fin de establecer una

categorizacion de los mismos en el 2018 y 2019.

2. Proponer un mecanismo de crowdfunding, determinando las principales

variables, categorias y elementos que lo conforman.

3. Disefiar la plataforma tecnolégica que facilite la convergencia de

inversionistas y proyectos de grado.



10. Marco Conceptual

Crowdfunding: Es una red de financiacion colectiva, que a través de donaciones
econdémicas o de otro tipo, consiguen financiar un determinado proyecto a cambio
de recompensas, participaciones de forma altruista. Normalmente este mecanismo

es utilizado a través de plataformas web.?

Inversion: Se refiere al acto de postergar el beneficio inmediato del bien invertido
por la promesa de un beneficio futuro mas o menos probable. Es una cantidad
limitada de dinero que se pone a disposicion de terceros, de una empresa o de un
conjunto de acciones, con la finalidad de que se incremente con las ganancias que

genere el proyecto.?

Emprendimiento: El término proviene del francés “entrepeneur’ que significa
“pionero”, etimologicamente hace referencia a la capacidad de una persona de
realizar un esfuerzo adicional para alcanzar una meta, aunque en la actualidad se
limita su uso para referirse a una nueva empresa o0 proyecto que inicia una persona

o varias personas.*

Apalancamiento: Consiste en utilizar deuda para aumentar la cantidad de dinero

gue se puede destinar a una inversion. Es la relacion entre capital propio y crédito

2 Vivus Finance. (2020). Crowdfunding ¢Qué es? ¢Cémo funciona? Recuperado de:
https://www.vivus.es/blog/economia-de-hoy/crowdfunding-que-es-como-funciona/

3 BBVA. (2018). ¢Qué es la inversién? Recuperado de: https://www.bbva.com/es/que-es-la-inversion/

4 Concepto.de (2020). éQué es un emprendimiento? Recuperado de: https://concepto.de/emprendimiento/



utilizado en una operacion financiera. Es una estrategia utilizada para aumentar las

ganancias y pérdidas de una inversion.®

Inversionista: Es aquella persona natural o juridica que compromete parte o todo
su capital a la adquisicion de titulos financieros, esto con el fin de obtener

ganancias.®

Rentabilidad: Es el beneficio obtenido de una inversion, se mide como la ratio de
ganancias o0 pérdidas obtenidas sobre la cantidad invertida; normalmente se

expresa en porcentaje.’

Plataforma Informatica: Es un sistema que sirve como base para hacer funcionar

determinados médulos de hardware o de software con los que es compatible.®

Donacion: Es un contrato a través del cual se transfiere de manera gratuita un bien

a otra persona que acepta dicha transferencia.®

Mentoring: Es una metodologia y practica destinada a desarrollar el potencial de
las personas, basada en la transferencia de conocimientos a través de la

experiencia, dentro de un proceso estructurado en el que se establece una relacién

> Economipedia (2018) Apalancamiento. Recuperado de:
https://economipedia.com/definiciones/apalancamiento.html#:~:text=Apalancamiento%20financiero%3A%
20Consiste%20en%20utilizar,utilizado%20en%20una%20operaci%C3%B3n%20financiera.

& Economipedia (2020) Inversionista. Recuperado de:
https://economipedia.com/definiciones/inversionista.html

7 ANDBANK (2012). ¢ Qué es la rentabilidad? Recuperado de:
http://www.andbank.es/observatoriodelinversor/que-es-la-rentabilidad/

& Wkipedia (2020). Plataforma (informatica). Recuperado de:
https://es.wikipedia.org/wiki/Plataforma_(inform%C3%A1tica)

9 Economipedia (2020). Donacién. Recuperado de: https://economipedia.com/definiciones/donacion.html



personal de confianza con el mentor que guia y estimula a la otra persona a que

desarrolle su talento.1°

Modelo de Negocio: Es una herramienta previa al plan de negocio que permite
definir con claridad el producto que se va a ofrecer al mercado, como se va a hacer,
a quien se va a vender, como se va a vender, y de qué forma se obtendran los
ingresos. La manera de validar un modelo de negocio es teniendo clientes que

paguen por producto y/o servicio que se ofrece.!?

11. Marco Tebdrico

Las coyunturas econdémicas de los ultimos afios han generado consecuencias
negativas, como la reduccion del acceso a fuentes de financiacion, créditos y la
inversion publica; esto ha llevado que los proyectos artisticos, culturales,
investigacion cientifica e incluso proyectos de inversion para pequefias y medianas
empresas se vean perjudicados. A raiz de este entorno negativo se han desarrollado
y acelerado nuevas alternativas de financiacién, entre las que se destaca el
crowdfunding que, sin ser un fenbmeno nuevo, su caracteristica tecnologica lo

incluye dentro de las novedades de la era digital. EI crowdfunding es una

10 Escuela de Metoring. (2020). ¢éQué es el Mentoring? Recuperado de:
https://www.escueladementoring.com/mentoring/#:~:text=E|%20Mentoring%20es%20una%20metodolog%
C3%ADa,un%20mentor%2Fa%20que%20gu%C3%ADa%2C

11 Emprendedores. (2020). ¢Qué significa modelo de negocio? Recuperado de:
https://www.emprendedores.es/estrategia/que-significa-modelo-de-negocio/
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manifestacion social de implicacion comunitaria y colectiva. (Rodriguez de las Heras

Ballel, Teresa; p.101,a.)

(Rodriguez de las Heras Ballel, Teresa; p.102,b.), expresa también que el
crowdfunding tiene tres caracteristicas principales, la primera es que parte de una
base comunitaria que permite reunir ideas, recursos y esfuerzos; la segunda es que
el objetivo principal es obtener financiacién para un proyecto dependiendo de los
esquemas juridicos y econdmicos; la tercera es la implementacion de la tecnologia,
ya que a través de ella se logra la interaccion e intermediacion electrénica para

canalizar las funciones que cada modalidad de crowdfunding tiene atribuidas.

Del mismo modo, Teresa Rodriguez destaca que la estructura basica a la que
responde cualquier modalidad de crowdfunding implica la participacién de tres
sujetos; el emprendedor, el aportante y el gestor de la plataforma. El emprendedor
es la persona natural o juridica que aporta un proyecto con una necesidad de
financiacion, el emprendedor escoge como escenario una plataforma de
crowdfunding donde expone las bondades de su proyecto, para captar la atencién
de posibles inversionistas. El inversionista es cualquier persona natural o juridica
gue esté interesada en las bondades del proyecto conociendo su potencial y riesgo,
y decida apoyar con recursos econémicos o intelectuales; de acuerdo con la filosofia
de la fuerza de lo pequefio y el potencial de multitud inclina la participacion de
personas naturales en este mecanismo de financiacién, ya que las compafias
grandes tienen un mayor acceso a otras modalidades de inversion mas adecuadas
y llamativas, aunque la modalidad de crowdfunding en las plataformas tecnolégicas

no las excluye de su participacion. Por ultimo, el gestor de la plataforma es quien

11



presta el servicio de crear un entorno cerrado de interaccion electréonica donde debe
proveer a los usuarios el acceso basico para que los emprendedores publiquen sus
proyectos, lancen su campafia de financiacién y puedan hacer un seguimiento al
estado de su publicacion; asi mismo a los aportantes la funcionalidad de hacer sus
contribuciones; el gestor también es el encargado de controlar el acceso, prestar
servicios de calificacién crediticia y gestion de pagos, establecer las reglas que
regulen la plataforma; de esta manera los gestores adoptan una posicion de
intermediarios electrénicos y financieros, lo que hace que estan plataformas entren
en vigilancia y supervision de las entidades encargadas. (Rodriguez de las Heras

Ballel, Teresa; p.113,115,c.)

(Rodriguez de las Heras Ballel, Teresa; p.121,d.) De esta manera la tecnologia ha
mostrado su gran fuerza transformadora para impulsar fenOmenos ya existentes
para convertirlos en iniciativas que aportan un gran valor, y generan nuevos retos a
la hora de reconsiderar los principios, reglas y concepcion del modelo de
convivencia social. Teniendo en cuenta esto, el crowdfunding nace como una
respuesta a la necesidad de acceso a la financiacién producida por un contexto
coyuntural dificil, haciendo posibles las férmulas colectivas, colaborativas y
participativas, y de este modo genera una alternativa sobre cémo entender la

sociedad generando un sistema econémico con mayor accesibilidad.

(Hernandez Jiménez, Raul; p, 7.a) “el crowdfunding es una convocatoria abierta,
generalmente a través de internet que busca la provision de recursos econémicos,
ya sea por una donacién o a cambio de una recompensa, para conseguir alguna

iniciativa especifica”

12



Herndndez Raul, expresa que el crowdfunding es un tipo de financiacién colectiva
donde un grupo de personas a través de internet logran reunir los suficientes
recursos econodmicos o de otro tipo, como intelectuales o materiales, para financiar
una iniciativa o un proyecto de cualquier sector, ya sea empresarial, cultural,
deportivo, social de otra persona u organizacion. Hernandez se refiere a la anécdota
de Galton en 1906, donde durante una feria ganadera en Inglaterra se celebr6 un
concurso en cual los participantes tenian que tratar de adivinar el peso de un buey,
Galton una vez terminado el concurso recogi6é todas las papeletas con el fin de
realizar una media con las estimaciones de los participantes, al terminar el
experimento Galton quedd sorprendido al darse cuenta que la desviacion era
minima respecto al peso real del buey, el peso real del buey era de 1.198 libras y el
resultado obtenido de la media de las estimaciones fue de 1.197 libras; con esta
anécdota quedaba demostrado el poder de la multitud, un poder que es esencial en
la modalidad de financiamiento de crowdfunding. Hernandez también enuncia uno
de los primeros ejemplos de crowdfunding, se trata de la Estatua de la Libertad de
Nueva York ya que cuando estaba siendo construida y a punto de terminar, los
promotores se quedaron sin recursos econdémicos para terminar la obra; por lo que
el comité Americano de la Estatua de la Libertad se reunié con Joseph Pulitzer para
que publicara una convocatoria con el fin de que los ciudadanos contribuyeran con
dinero para terminar la estatua; fue tal la acogida de la campafia que se lograron
reunir mas de cien mil dolares en menos de seis meses entre mas de 125.000
ciudadanos, los aportes no superaban un délar y la mayoria de aportantes eran

lectores. (Hernandez Jiménez, Raul; p,8,10.b)

13



En el crowdfunding se identifican dos partes implicadas, el crwdsourcer quien es el
encargado de aportar la idea o el proyecto y recibird los aportes monetarios,
materiales o intelectuales para llevar a cabo el proyecto propuesto; y el crowdworker
quien es el encargado de financiar el proyecto y que por esa accion recibira una
recompensa monetaria, participacion o de reconocimiento. Se destaca que el
crowdfunding busca la financiacion de un proyecto mediante pequefias cantidades
monetarias entre una multitud. Los proyectos tienen gran variedad de enfoques y
finalidades, pero todos comparten dos caracteristicas, la primera es la aportacién
econOmica ya que en cualquier proyecto se pide una financiacibn monetaria, y la
segunda es la recompensa debido a que el proyecto tiene que tener claro qué tipo
de recompensa va a generar a sus aportantes. Continuando con lo anterior existen
cuatro tipos de crowdfunding; el Crowdfunding de recompensa, este modelo se
enfoca en el desarrollo de productos creativos ya que, el financiador hace su aporte
econémico a cambio de una recompensa no monetaria en funcion de la cantidad
aportada, se considera como una preventa; el Crowdfunding de donacién, en este
modelo el financiador hace un aporte econémico sin esperar ninguna recompensa
a cambio, es utilizado en organizaciones sin animo de lucro; el Crowdfunding de
inversion, en este modelo el financiador se denomina como inversionista ya que, el
quien invierte en un proyecto con la finalidad de recibir una accién, un porcentaje de
participacion o de los beneficios futuros del proyecto; y el Crowdfunding de
préstamo, en esta modalidad el crowdsourcer solicita una cantidad econémica para
su proyecto y el financiador denominado prestamista, aporta una cantidad de dinero

con la finalidad de que el crowdsourcer le devuelva el dinero con un interés

14



acordado previamente en un plazo establecido. (Hernandez Jiménez, Radul;

p,11,13.h)

12. Estado del arte

Para tener una contextualizacion sobre qué es el crowdfunding, asi como el avance
y posicionamiento de las plataformas de crowdfunding en Colombia se relacionan

los siguientes articulos:

El crowdfunding, conocido como también como financiacion colaborativa o
micromecenazgo se empezo6 a dar a conocer después de la crisis financiera que
sufrieron los grandes bancos en Estados Unidos, esto produjo que las empresas

pequefias 0 Pymes empezaran a buscar fuentes de financiacion alternativa.

Asobancaria define el crowdfunding como un esquema de financiacion en donde
personas naturales o juridicas, financian proyectos, negocios o actividades
personales mediante una plataforma de internet. Por otro lado, el Fondo Multilateral
de Inversiones (Fomin) explica que el crowdfunding hace referencia a una a una
consecucién de fondos o recursos a través convocatoria abierta a un grupo de
personas en donde las necesidades de financiamiento de una organizacion o
individuo se comunican; agrega que estas plataformas son portales en linea donde
los potenciales inversionistas evaltan la decisién de invertir o no en el proyecto, de
acuerdo a las méritos de las necesidades de los emprendedores y el fin con el que

se utilizaran los recursos.

15



En Colombia se encuentra el Decreto 1357 de 2018, por medio del cual se reguld la
actividad colaborativa de financiacién conocida como crowdfunding. De acuerdo con
el Ministerio de Hacienda y Crédito Publico esta norma le permite al pais avanzar
en el uso de la innovacion y tecnologia para facilitar el acceso a servicios financieros

como el financiamiento, por parte de las Pymes y los emprendedores.

Natalia Ospina, abogada experta en tecnologia y socia fundadora de Abogado TIC,
asegura que este decreto se centro en regular las plataformas tecnoldgicas que se
dedican a acercar emprendedores e inversionistas, dando a conocer los proyectos
de estos ultimos y en los cuales se puede invertir capital. Menciona también que el
decreto permite a estas plataformas pueden canalizar préstamos de dinero y
negociacion de acciones siempre y cuando las entidades que realicen estas
actividades se encuentren vigiladas y autorizadas por la Superintendencia

Financiera de Colombia.

El decreto también establece unos limites de inversion para los proyectos por hasta
10.000 salarios minimos legales vigentes, siempre y cuando cuente con el apoyo
de inversionistas institucionales; si esto no ocurre el limite es de hasta 3.000 salarios
minimos legales vigentes, ademas en algunos casos el inversionista no puede
exceder su participacion en esta modalidad de financiacion en mas del 20% de su
patrimonio o de sus ingresos anuales, este limite no aplica para aportantes

calificados. (Tomado de grupobancolombia.com)

Heydi Monterrosa relaciona en un articulo del diario La Republica el avance
significativo y la gran acogida que ha tenido la plataforma a2censo que lanzo la

Bolsa de Valores de Colombia (BVC) a finales de 2019; esta plataforma colaborativa

16



de inversion digital ha logrado recaudar $3.268 millones para 19 Pyme en las que

1.158 inversionistas han participado en 2.359 inversiones.

Esta plataforma fue disefiada con el proposito de financiar pequefias y medianas
empresas, y asegura Juan Pablo Cérdoba, presidente de la BVC, que la importancia
de esta plataforma radica en la creacion de alternativas de financiacion para un
segmento importante de la economia del pais; asi mismo menciona que Colombia
tiene mas de 2.5 millones de Pyme y que tan solo el 12% de ellas logra acceder a
un crédito bancario, agreg6 que la plataforma a2censo logré crear un vinculo de
interés colectivo y natural de las personas con las necesidades de impulsar estos
proyectos, lo que hasta el momento ha permitido visibilizar estos proyectos
innovadores; ademas fue enfatico en mencionar que hay una necesidad de fuentes

de fondeo que permitan crecer las ideas y los proyectos.

Hasta el momento el méximo recaudo de recursos ha sido de $300 millones,
buscado por la empresa Monbel Trading Partners que logré reunir a 94
inversionistas ofreciéndoles una tasa de retorno de 8.75% efectiva anual. Seguida
de esta se encuentra Satlock que reunié $280 millones con el apoyo de 236
inversionistas ofreciendo una tasa de 10.25% efectiva anual, esta empresa se
especializa en la administracion y gestién del riesgo de la distribucion fisica de
mercancias a nivel global. Luego se encuentran Tower 3 que recaudo6 $250 millones
con 247 inversionistas, y Alegra.com que logré $248 millones con la participacion

de 144 inversionistas.

Jorge Soto, CEO y cofundador de Alegra.com una empresa tecnolégica, sefialé que

esta iniciativa de la plataforma es una gran alternativa para que las empresas como

17



la de él obtenga fondos para sus planes de negocio, ya que dentro del sistema
financiero tradicional pueden no encajar, aunque tengan un gran potencial de
crecimiento. Por otro lado, Juan Pablo Pradilla, cofundador de Saju, empresa que
logroé recaudar $100 millones en tan solo siete horas a través de la plataforma,
destacd que unos de los beneficios que vieron a la hora de financiar su proyecto a
través de a2censo fue lograr la conexion con sus clientes, pues fueron ellos quienes
mas participaron, agrego que esto hace que se vuelvan embajadores de la marca 'y

parte del proyecto.

Por dltimo, Juan Pablo Coérdoba concluy6 que el gran reto a largo plazo de esta
iniciativa es madurar a lo largo del tiempo estos proyectos para llevarlos al mercado

principal de la Bolsa de Valores en un futuro. (Tomado de larepuplica.com.co)

Kickstarter es la plataforma de crowdfunding mas reconocida en el mundo, miles de
emprendimientos y labores sociales se han visto beneficiados al utilizar esta
plataforma como método de financiamiento; los casos mas exitosos en esta
plataforma son el de Plebbe Time, una empresa de tecnologia que se encarga de
fabricar relojes inteligentes con multiples funcionalidades permitiéndole competir
con empresas reconocidas a nivel mundial y de tradicién, este emprendimiento es
el mas financiando de la plataforma logrando reunir mas de 20 millones de délares
contando con la participacion de 71,471 patrocinadores, el objetivo inicial era de 500

mil délares.

18



En Colombia el caso mas exitoso es el de MOVA Cycling, una empresa reconocida
entre las personas que comparten el gusto de montar bicicleta, que disefia y hace
a mano una chaqueta para ciclistas que es resistente al agua, trae bolsillos de varios
tamafios y ademas es reflectiva, esta empresa a través de Kickstarter logré una

financiacion de 132 mil ddlares, su objetivo inicial era de 5 mil ddlares.

En Colombia a parte de la plataforma a2censo, existen otras plataformas de
crowdfunding enfocadas en distintos objetivos de financiacion; por ejemplo, esta
LaVaquinha.com una plataforma creada para recolectar el dinero para eventos de
entretenimiento con los amigos, ademas ofrece también financiacion para proyectos
sociales. YoApoyo es un sitio de financiamiento de proyectos artisticos, sociales y
personales para que se hagan realidad priorizando la consecucién de la meta antes
que los beneficios econdmicos, esta plataforma permite quedarse con el dinero
recaudado asi no se haya conseguido la meta. Skyfunders es una plataforma
crowdfunding de proyectos empresariales bajo el modelo de todo o nada, el
proyecto debe cumplir con el objetivo de lo contrario el creador no recibe nada,
ademas ofrece servicio de asesoria a emprendedores. También se encuentra Help,
una plataforma que a través de crowdfunding se enfoca en recaudar recursos
econdémicos para estudiantes que los requieren para terminar sus estudios.

(Tomado de www.colombiafintech.co)

Actualmente existe en Europa una plataforma de crowdfunding llamada “Ulule”, la
cual cuenta con la certificaciéon B Corp. Esta etiqueta es otorgada por un organismo
internacional independiente a las empresas, después de cumplir con criterios

estrictos, que han tenido un impacto positivo en la sociedad y el medio ambiente;
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Ulule fue una de las primeras empresas en recibir esta etiqueta en 2015. Pues su
objetivo diario es apoyar a los creadores (creadores de proyectos aptos para la
plataforma crowdfunding) que comienzan en Ulule y darles las mejores

oportunidades y alternativas de éxito.

Su objetivo es brindar a los creadores las mejores oportunidades de éxito pues tener
un colaborador/a aumenta exponencialmente las probabilidades de poner en
marcha un proyecto, de que se hable de €él y que crezca. Porque un colaborador/a,
ademas del apoyo financiero, también ofrece visibilidad, redes, experiencia y

asesoramiento.

En Espafia existe una plataforma de crowdfunding para proyectos innovadores,
nacidos y ubicados en Bizkaia, una provincia que compone la comunidad autébnoma
del Pais Vasco junto con otras dos. La plataforma tiene como nombre Crowdfunding
Bizkaia y dentro sus campafias mas exitosas se encuentran, WATS
#SPORTWITHVALUES una startup con gran valor social y la misiéon de erradicar la
violencia del deporte desde la formacion apostando por la integracién, inclusion e
igualdad, la campafia tenia como objetivo reunir cincuenta mil euros (50.000€) y
logré reunir mas de sesenta mil euros (60.000€); otra campana es CABRAS PARA
KABRIOLAS un proyectos integral de ganaderia y artesania lactea que necesitaba
incorporar cabras suficientes en su rebafio para mantener la produccién de quesos,
yogures, Yy leche, logr6 aumentar en 40 su numero de cabras; por ultimo se
encuentra TROPIC FEEL un proyecto para la fabricacion de un zapato de viaje,
logré reunir casi tres y medio millones de euros (3.500.000€) es el proyecto que mas

dinero ha recaudado en la plataforma. Saliendo de Espafia, a nivel internacional se
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encuentran campafas de crowdfunding exitosas como la de PEBBLE TIME
mencionada anteriormente, COOLEST COOLER cuyo fin era financiar la creacion
de una nevera portatil con LED, USB y demas caracteristicas que la convertirian en
la nevera del siglo XXlI, logré conseguir mas de sesenta mil patrocinadores; VULTUS
€s una empresa sueca que recaudo mas de cuatrocientos mil euros (400.000€) para
financiar su proyecto de reducir en un 40% el uso de fertilizantes a nivel mundial
con analisis satelital, ha convencido a inversores en mas de 25 paises; por ultimo
se encuentra el BURNING MAN, un festival de arte realizado en Nevada, Estados
Unidos que cada afio cuenta con decenas de participantes y que en pocos dias
construyen una ciudad efimera en el desierto, las estructuras e instalaciones
artisticas que se levantan son financiadas cada afio en diversas campafias de

crowdfunding.

Por otro lado, el crowdfunding no solo sirve para financiar proyectos de
emprendimiento con ideas innovadoras que generen una rentabilidad a futuro, o
para proyectos de beneficio social sino también para campafias sociales con
beneficio personal, por ejemplo en Chile una familia logré reunir mas de dos millones
de dodlares (2.1 millones usd) para la compra del farmaco mas caro del mundo,
Zolgensma, este farmaco es necesario para el tratamiento de su hijo de 2 meses
gue padece atrofia muscular espinal, una enfermedad neurolégica de caracter
genético considerada como enfermedad rara; esta campafia logré volcar a todo un
pais e incluso celebridades que compartieron la campafa y decidieron ayudar a esta

familia.
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13. Marco Legal

Decreto 1357 del 31 de Julio de 2018: Considera, que en linea con las actividades
de promocién de la inclusion financiera realizadas por el Gobierno Nacional en los
altimos afos, se hace necesario viabilizar el acceso a productos de financiamiento
por parte de ciertos sectores de la economia que tienen necesidades particulares
en este frente, tales como las pequefias y medianas empresas (pymes) y establecer
un marco regulatorio para el funcionamiento de financiacién colaborativa de

proyectos productivos a través de valores.

Que revisada la experiencia sobre la materia, diversos organismos internacionales
coinciden en el potencial de figuras como el crowdfunding en la profundizacién
financiera, al permitir la simplificacion de procesos operativos y el acceso a fuentes
de financiacion por actores especificos del mercado, razén por la cual la misma es

tenida en cuenta en la determinacion de este marco regulatorio.

Que con los anteriores propésitos se propone la creacion de la actividad de
financiacion colaborativa, asi como las correspondientes reglas de revelacién de
informacion, estandares operativos y de funcionamiento de la infraestructura que la
actividad conlleva, los mecanismos de proteccién de receptores y aportantes de las
financiaciones, asi como reglas de prevencion de lavado de activos y administracion

de conflictos de interés, entre otros. (Decreto 1357 de 2018, Ver Anexo 1.)

Ley 964 de 2005: por la cual se dictan normas generales y se sefialan en ellas los

objetivos y criterios a los cuales debe sujetarse el Gobierno Nacional para regular
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las actividades de manejo, aprovechamiento e inversion de recursos captados del

publico que se efectien mediante valores y se dictan otras disposiciones.

> ARTICULO 2. Concepto de valor. Para efectos de la presente ley sera valor
todo derecho de naturaleza negociable que haga parte de una emision,

cuando tenga por objeto o efecto la captacion de recursos del publico (...)

> ARTICULO 3. Actividades del mercado de valores. Seran actividades del

mercado de valores:
a) La emision y la oferta de valores;
b) La intermediacion de valores;

c) La administracion de fondos de valores, fondos de inversion, fondos
mutuos de inversion, fondos comunes ordinarios y fondos comunes

especiales;
d) El deposito y la administracién de valores;

e) La administracion de sistemas de negociacién o de registro de valores,

futuros, opciones y demas derivados;

f) La compensacioén y liquidacién de valores;

g) La calificacion de riesgos;

h) La autorregulacion a que se refiere la presente ley;

i) El suministro de informacién al mercado de valores, incluyendo el acopio y

procesamiento de la misma;
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j) Las demas actividades previstas en la presente ley o que determine el
Gobierno Nacional, siempre que constituyan actividades de manejo,
aprovechamiento e inversidbn de recursos captados del publico que se

efectien mediante valores.

Decreto 2555 de 2010: Por el cual se recogen y reexpiden las normas en materia
del sector financiero, asegurador y del mercado de valores y se dictan otras

disposiciones.

> Libro 2. ARTICULO 6.2.1.1.1 Promocion preliminar de valores. Una vez se
haya presentado ante la Superintendencia Financiera de Colombia la
solicitud de autorizacion para realizar una oferta publica de valores y se haya
radicado ante ésta el prospecto preliminar a que se refiere el presente
articulo, la entidad emisora podra promocionar los valores antes de obtener

la citada autorizacion, (...)

> Parte 6 Oferta Publica de Valores, Libro 1, Titulo 1.

ARTICULO 6.1.1.1.1 Definicién de oferta publica. Se considera como oferta
publica de valores, aquella que se dirija a personas no determinadas o a cien
0 mas personas determinadas, con el fin de suscribir, enajenar o adquirir
documentos emitidos en serie 0 en masa, que otorguen a sus titulares
derechos de crédito, de participacion y de tradicidbn o representativos de

mercancias.
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Decreto 1981 de 19988. Por el cual se reglamenta el Decreto 2920 de 1982,
establece en qué situaciones se presenta la captacion de dineros del publico en

forma masiva y habitual.
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14. Marco Metodoldgico
14.1 Caracterizacion

Para el desarrollo del primer objetivo se caracterizaron los proyectos de grado bajo
la modalidad de pregrado de instituciones de educacion superior privadas en
Colombia de los afios 2018 y 2019, esta caracterizaciéon se realiz6 con los
repositorios de las bibliotecas digitales de las siguientes instituciones: Universidad
Piloto de Colombia; Colegio de Estudios Superiores de Administracion (CESA),
Universidad Santo Tomas y Universidad Pontificia Bolivariana. En total se

caracterizaron 1.815 proyectos.

Se caracterizaron por separado los repositorios de las cuatro instituciones y se

establecieron las siguientes categorias:

Teodrico o Practico: Esta categoria se analiza debido a que para la plataforma
crowdfunding se requieren proyectos practicos, y los proyectos de grado tienen

enfoques tedricos o practicos.

Area: Esta categoria hace referencia al area de conocimiento a la que pertenece el

proyecto.

Sectores: Esta categoria fue desarrollada en las siguientes tres subcategorias, con
el fin de determinar las diferentes necesidades que se van a suplir de acuerdo a los

enfoques de los proyectos de grado.

- Pdblico o Privado: En esta categoria se analiz0 a que sector estaba enfocado
el proyecto con el fin de determinar el origen de los posibles recursos
monetarios que fuera a requerir.
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- Al que va dirigido: En esta categoria se determina el sector econémico o
productivo al que esté dirigido el proyecto.
- Tipo de producto: Esta categoria establece las tendencias de

emprendimientos que se estan generando.

Propuesta de Inversion: Esta categoria se refiere a si el proyecto cuenta con un

modelo financiero donde se exprese una propuesta de inversion.

Montos de Inversion: Esta categoria se desarrolla con el fin de obtener los rangos

de inversion que requieren los proyectos.

Requiere apalancamiento: Esta categoria se evalta con el fin de determinar si en el
proyecto se expresa la necesidad de requerir recursos por parte de terceros, ya que
varios proyectos pueden manifestar que la inversion inicial se cubre con capital

social.

Porcentaje de apalancamiento: Esta categoria se establece para determinar la
necesidad de endeudamiento de los proyectos ya que no siempre se requiere una

deuda de la totalidad de la inversion.

Viabilidad: En esta categoria se analiza la viabilidad financiera del proyecto,
teniendo en cuenta que el proyecto es viable si se muestra una estructura de modelo

financiero con cifras positivas.
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Resultados Obtenidos

Los resultados se muestran de manera desagregada para cada uno de los cuatro
repositorios caracterizados. Asi mismo, los resultados se muestran con la intencion
de que las categorias establecidas no sean excluyentes unas de otras con el fin de
obtener los proyectos que se pueden ver beneficiados en una plataforma de
crowdfunding; las Unicas categorias excluyentes son las de Tedrico o Practico y la
subcategoria Publico o Privado, ya que un proyecto tedrico no cuenta con una
atraccion positiva ocasionando inversion nula, y un proyecto que sea de sector

publico va a requerir recursos del estado.

Repositorio Universidad Piloto de Colombia

Se tomo la decisidon de usar el repositorio de la Universidad Piloto de Colombia, ya
gue es la institucion de la cual hacen parte los autores de este proyecto, su alma

mater; ademas de visibilizar los proyectos de la carrera Ingenieria Financiera.

En este repositorio se caracterizaron 616 proyectos de grado que pertenecen a la

modalidad de pregrado de los afios 2018 y 2019.

A continuacion, se mostrara por areas de conocimiento la cantidad de proyectos

gue cada una aporta en la Universidad Piloto de Colombia:

- Tabla 1. Participacion de cada pregrado en la cantidad de proyectos,

repositorio UPC.
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Area Cantidad |% Porcentaje
Adm. Ambiental 20 3,25%
Adm. Empresas 26 4,22%
Arquitectura 276 44,81%
Ing. Civil 63 10,23%
Contaduria 2 0,32%
Disefio Espacios 18 2,92%
Disefio Grafico 52 8,44%
Economia 6 0,97%
Ing. Financiera 16 2,60%
Ing. Mecatrdnica 23 3,73%
Ing. Mercados 17 2,76%
Negocios Intrenacionales 50 8,12%
Psicologia 20 3,25%
Ing. Sistemas 15 2,44%
Ing. Telecomunicaciones 12 1,95%
Total 616 100,00%

Fuente: Elaboracién propia

La tabla anterior refleja la demanda que cada uno de los pregrados tiene en la
universidad y también la modalidad de grado que exigen cada uno de los
programas, ya que cada programa puede tener varias modalidades de grado y no
solo la presentacién de un trabajo o proyecto de grado, por ejemplo, el programa de

arquitectura es el que predomina con el 44.81% de los trabajos de grado.

De los 616 proyectos, 197 proyectos se caracterizaron como teéricos y 419 como

practicos.

- Tabla 2. Tedrico vs Practico, repositorio UPC.

Categoria | Cantidad | % Porcentaje

TEORICO 157 31,98%

PRACTICO 419 B8,02%
Total B16 100,00%

Fuente: Elaboracién propia
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Se evidencia que los proyectos practicos tienen una participacién del 68 % siendo
superior que los proyectos tedricos, esto debido a que las carreras profesionales
son enfocadas en ingenierias, disefio y arquitectura dando una amplia abertura a

proyectos practicos

A continuacion, se refleja la distribucion de proyectos practicos y teoricos que cada

programa contribuye.

- Grafica 1. Distribucion Teérico / Practico, repositorio UPC.

100%%
G0%
B0%
0%
60%
0%
40
0%
20%
10%

0%

Distribucién Tedrico/Practico por dreas

Ky
et

o

- o ) & ; &P i & % ) Ea o
S EFIFF SIS
& & 0 ¥ L& o0 & o 6\»’5’
. - A o @ 4
S g & & T @ & &
A i \é'_,""
& 42
E,q’ \{\'E.:.'

W Practico m Tedrico

Fuente: Elaboracién propia

De esta manera se demuestra que programas como Arquitectura, Ingenieria
Mecatrénica, Ingenieria de Sistemas, Disefio Gréfico, Disefio de Espacios le dan un
enfoque practico a sus proyectos de grado, mientras que programas cOmo
Psicologia, Administracibn Ambiental, y Economia tiene un enfoque tedrico dentro

de sus proyectos; del mismo modo se destaca que programas como Ingenieria
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Financiera, Ingenieria de Mercados, Administracibn de Empresas tienen en

equilibrio los enfoques practicos como tedricos.

Siguiendo con la obtencion de resultados excluyendo los proyectos tedricos se
encuentra que, de 419 proyectos practicos, 253 pertenecen al sector publico y 166

pertenecen al sector privado.

- Tabla 3. Distribucion Privado vs Publico por area, repositorio UPC.

Area Privado Publico
Adm. Empresas 9 2
Adm. Ambiental 0 1
Arquitectura 52 208
Ing. Civil 2 15
Disefio Espacios 8 8
Disefio Grafico 28 8
Ing. Financiera 3] 1
Ing. Mecatronica 19 3
Ing. Mercados 9 0
Megocios Intrenacionales 15 3
Ing. Sistemas 13 1
Ing. Telecomunicaciones 5 3
Total 166 253

Fuente: Elaboracién propia

- Gréfica 2. Publico vs Privado por area, repositorio UPC.
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Fuente: Elaboracién propia

Se evidencia que dependiendo del area de conocimiento se presentan proyectos
enfocados a obras sociales teniendo participacion directa del estado, esto ocurre en
areas como arquitectura, ingenieria civil y Administracion ambiental. Solo 166
proyectos pertenecen al sector privado, requiriendo asi una participacion de

inversionistas privados.

A partir de aqui, se excluyen los proyectos de grado que pertenecen al sector
publico debido a que, en caso de requerir recursos para su ejecucion, estos recursos
deberan ser publicos. Continuando con la caracterizacién se mostrara un listado con

los sectores econdmicos o productivos a los que cada proyecto esté dirigido.

- Tabla 4. Distribucion por sector, repositorio UPC.

32



Al que va dirigido Cantidad % Porcentaje
Agricola B 3,61%
Ambiental 5 3.01%
Bienestar 6 3.61%
Conexion 4 2.41%
Cultural 4 2.41%
Deporte 4 2,41%
Educativo 18 10,84%
Empresarial 47 28,31%
Energia 2 1,20%
Entretenimiento 1 0.60%
Fintech 1 0,60%
Movilidad 1 0.60%
Salud 10 6,02%
Seguridad 1 0,60%
Social 10 6,02%
Textil 2 1,20%
Turismo 27 16,27%
Vivienda 16 9.64%
Total 166 100,00%

Fuente: Elaboracién propia

Los sectores que predominan son el empresarial debido a su enfoque privado y el
sector de turismo ya que en Colombia este sector es uno de los mas importantes y
de mayor desarrollo econdmico, asi como el de vivienda y educativo; es llamativo
que los sectores de tecnologia digital no se encuentran en la vision de los

profesionales como posibles proyectos de emprendimiento.

Seguido de esto, se mostrara el resultado de la categoria Tipo de Producto para los

166 proyectos practicos.

- Tabla 5. Distribucion por tipo de producto, repositorio UPC.
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Tipo de Producto Cantidad % Porcentaje
Alcancia Virtual 1 0.60%
App Movil 8 4,82%
Asistente Virtual 1 0.60%
Automovil 1 0.60%
Construccion 51 30,72%
Disefio 35 21,08%
Empresa 17 10,24%
Herramienta 10 6,02%
NMaguina 1 0,60%
Modelo 3 1,81%
Plan 11 6,63%
Plataforma 1 0.60%
Robot 6 3,61%
Satélite 1 0,60%
Sistema 13 7.83%
Software 4 2.41%
Videojuego 1 0,60%
Total 166 100,00%

Fuente: Elaboracién propia

El tipo de producto “construccion” se refiere a las propuestas de arquitectos y por
ende es el que predomina con un 30,72%, asi mismo el de disefio con 21,085 de
participacion. Por otro lado, la creacion de empresa muestra un porcentaje
significativo del 10,24%; se evidencia la innovacion en el producto “apps moviles”

con un 4,82% de participacion en los proyectos.

Llegados a este punto, se mostraran los resultados obtenidos para la categoria
Propuesta de Inversion, de los 166 proyectos que pertenecen al sector privado, 149
no cuentan con propuesta de inversion mientras que 17 proyectos si cuentan con

propuesta de inversion.

- Tabla 6. Distribucion Propuesta de Inversion, repositorio UPC.
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Propuesta de Inversion| Cantidad |% Porcentaje
5l 17 10,24%
MO 145 89, 76%
Total 166 100,00%

Fuente: Elaboracién propia

Para mirar en detalle esta categoria segun la cantidad de proyectos que cada

programa aporta con propuesta de inversion, se presenta la siguiente tabla:

- Grafica 3. Propuesta de Inversion por area, repositorio UPC.
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Fuente: Elaboracién propia

En la grafica anterior se detalla que los Unicos programas en los cuales sus
proyectos cuentan con propuesta de inversion son Administracion de Empresas,
Ingenieria Financiera y Negocios Internacionales; mientras que los demas
programas ningun proyecto cuenta con propuesta de inversion, esto se debe al

contenido académico que contiene cada uno de los programas.
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Siguiendo con la categorizacion, los proyectos que si tienen propuesta de inversion

se presenta a continuacion la categoria de Montos de Inversion.

- Tabla 7. Rangos Montos de Inversion, repositorio UPC.

Montos de Inversion Cantidad % Porcentaje
De 1 millén a 99 millones 8 47,06%
De 100 millones a 199 millones 5 29,41%
De 200 millones a 299 millones 1 5,88%
De 300 millones a 399 millones 1 5,88%
1
1

De 400 millones a 499 millones 5,88%

Mas de 500 millones 5,88%
Total 17 100,00%

Fuente: Elaboracién propia

De los 17 proyectos que cuenta con propuesta de inversion 12 proyectos expresan

gue requieren apalancamiento, mientras que los otros 5 proyectos expresan que no

requieren apalancamiento.

- Tabla 8. Distribucion Requiere Apalancamiento, repositorio UPC.

Requiere Apalancamiento Cantidad |% Porcentaje
Sl 12 70,59%
NO 5 29,41%
Total 17 100,00%

Fuente: Elaboracién propia

Los proyectos que no requieren apalancamiento expresan que los emprendedores
cuentan con recursos propios para su ejecucion.

En la siguiente tabla se refleja los porcentajes de apalancamiento que requieren los

proyectos.

- Tabla 9. Distribucion Porcentaje de Apalancamiento, repositorio UPC.
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Porcentaje de Apalancamiento Cantidad % Porcentaje
De 1% a 20% 0 0,00%
De 21% a 40% 3 25,00%
De 41% a 60% 3 25,00%
De 61% a 80% 1 8,33%
De 81% a 100% 5 41,67%
Total 12 100,00%

Fuente: Elaboracién propia

Por ultimo, se muestra que de los 12 proyectos que requieren apalancamiento, 11

son viables y 1 no es viable.

- Tabla 10. Distribucion Viabilidad, repositorio UPC.

Viabilidad Cantidad % Porcentaje
Sl 11 91,67%
NO 1 8,33%
Total 12 100,00%

Fuente: Elaboracién propia

La viabilidad de los proyectos esta determinada por la conclusién de cada uno de

los proyectos donde expresan que reflejan modelos financieros positivos.

Repositorio Colegio de Estudios Superiores de Administracion (CESA)

Este repositorio se tomd en cuenta con la intencion de encontrar proyectos que
contaran con una propuesta de inversion ya que el enfoque de esta universidad es

en el area de conocimiento de Administracion de Empresas.

Se caracterizaron 213 proyectos de grado de los afios 2018 y 2019, los resultados

fueron los siguientes:
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De los 213 proyectos se encontr6 que, 145 proyectos pertenecen a la categoria

teorico, y 68 a la de practico.

- Tabla 11. Tedrico vs Préctico, repositorio CESA.

Categoria | Cantidad | % Porcentaje

TEORICO 145 68,08%

PRACTICO 68 31,92%
Total 213 100,00%

Fuente: Elaboracién propia

Mas del 50% de los proyectos de este repositorio son teéricos debido a que la
mayoria de ellos son trabajos enfocados a casos de estudio de empresas ya
establecidas sobre las cuales hacen propuestas de mejoras en alguna de sus areas

de trabajo, el 31.92% de los proyectos son practicos.

Excluyendo los trabajos de grado tedricos, se encontré que de los 68 proyectos
practicos 67 pertenecen a la subcategoria de sector privado, y solo 1 pertenece al

sector publico.

- Tabla 12. Distribucion Privado vs Publico, repositorio CESA.

Sector Cantidad | % Porcentaje

PUBLICD 1 1LA7%
PRIVADO 67 98 53%
Total 68 100,00%

Fuente: Elaboracién propia

El hecho de que el 98.53% de los proyectos practicos pertenezcan al sector privado

establece una tendencia en el area de enfoque de todos estos proyectos qué es
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administracion de empresas, esto demuestra el interés de establecer

emprendimientos con recursos privados.

A continuacion, se mostraran las subcategorias de Al sector que va dirigido y Tipo
de producto con el animo de obtener las tendencias de posibles emprendimientos

en cuanto al sector econdmico que van dirigidos.

- Tabla 13. Distribucion por sector, repositorio CESA.

Al gue va dirigido | Cantidad |%Porcentaje
Agro 2] 13,43%
Ambiental 1 1,49%
Bienestar 4 5,97%
Comunicaciones 1 1,49%
Digital P 2,909%
Empresarial 20 29,85%
Financiero 3 4,48%
(Gastronomia 16 23,88%
Labaoral 1 1,49%
Salud 4 5,97%
Social 1 1,49%
Transporte 2 2,99%
Turismo 1 1,49%
Vivienda 2 2,599%
Total 67 100,00%

Fuente: Elaboracién propia

Dentro de la subcategoria Al que va dirigido se destaca que el 29.85% de los
proyectos van dirigidos al sector empresarial, el 23.88% al sector de gastronomia y
el 13.43% al sector agro; si bien el sector empresarial es una tendencia esperada
debido al area de enfoque, el sector gastronémico y agro si marcan una tendencia
diferente dentro de los posibles proyectos de emprendimiento y las necesidades

que se quieren suplir.
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- Tabla 14. Distribucion por tipo de producto, repositorio CESA.

Tipo de Producto Cantidad |%Porcentaje
Alimento 2 2.99%
Centro Agrario 1 1,45%
Consultorio 1 1,49%
Cuenta Influenciadora 1 1,49%
Derivados 2 2.99%
Empresa 5 7,46%
Finca Lechera 1 1,49%
Fintech 1 1,49%
Gimnasio 1 1,49%
Herramienta 2 2,99%
Pasteleria 1 1,49%
Plan 35 52,24%
Planta 2 2.99%
Plataforma 7 10,45%
Servicio 2 2.99%
Sistema 3 4.48%
Total 67 100,00%

Fuente: Elaboracién propia

Analizando la subcategoria Tipo de Producto con los resultados obtenidos en este
repositorio se detalla que el 52.24% de los proyectos es un plan, esto se refiere a
propuestas, estrategias de mercadeo o distribucion para empresas ya establecidas
que pretenden dar una mejora en esos aspectos; por otro lado el producto
plataforma pesa el 10.45% dentro de los proyectos con lo cual se intuye que son

posibles emprendimientos, asi como empresa que es el 7.46% de los proyectos.

Siguiendo con los resultados de las categorias restantes, se halla que de los 68
proyectos practicos 12 cuentan con propuesta de inversion mientras que los 56

proyectos no cuentan con propuesta de inversion.

- Tabla 15. Distribucion Propuesta de Inversion, repositorio CESA.

40



Propuesta de Inversion| Cantidad |% Porcentaje
S 12 17,65%
MO 56 82,35%
Total iti] 100,00%

Fuente: Elaboracién propia

Teniendo en cuenta el area de enfoque de estos proyectos es sorprendente que
solo el 17.65% de los proyectos cuenten con propuesta de inversion, sin embargo,
segun los resultados de la categoria Tipo de producto mostrados anteriormente se

explica debido a que los proyectos son planes, estrategias o estudios.

Continuando, de los 12 proyectos que cuentan con propuesta de inversion solo la

mitad manifiestan requerir apalancamiento.

- Tabla 16. Distribucion Requiere Apalancamiento, repositorio CESA.

Requiere Apalancamiento| Cantidad |% Porcentaje
]| 6 50,00%
NO B 50,00%
Total 12 100,00%

Fuente: Elaboracién propia

Debido al nivel de ingresos de los estudiantes de esta universidad es entendible que
solo el 50% de los proyectos manifiesten requerir apalancamiento, ya que el otro

50% manifiesta que la inversion del proyecto sera solventada con capital social.

Dentro de los montos de inversion inicial de los 6 proyectos que, si requieren
apalancamiento, se encuentran que 4 necesitan menos de cien millones de pesos,
1 requiere entre cien y doscientos millones de pesos, y el otro necesita mas de

guinientos millones de pesos.
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- Tabla 17. Rangos Montos de Inversion, repositorio CESA.

Montos de Inversion Cantidad % Porcentaje
De 1 millan a 99 millones 4 B6,67%
De 100 millones a 129 millones 1 16,67%
Mas de 500 millones 1 16,67%
Total 6 100,00%

Fuente: Elaboracién propia

Asi como no todos los proyectos requieren apalancamiento, también no todos los

que requieren apalancamiento necesitan el total de su inversion inicial; como se

muestra en la siguiente gréfica 4 de los 6 proyectos necesitan el 100% de la

inversién inicial mientras que los otros dos proyectos necesitan el 42% y el 75% de

la inversion inicial.

- Gréfica 4. Porcentajes de Apalancamiento, repositorio CESA.

Porcentajes de Apalancamiento

] [

Fuente: Elaboracién propia

100%

Revisando los resultados de la ultima categoria, la de viabilidad se detalla que el

100% de los proyectos son viables financieramente.
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- Tabla 18. Distribucion Viabilidad, repositorio CESA.

Viabilidad Cantidad % Porcentaje
5l ] 100,00%
MO 0 0,00%
Total 3] 100,00%

Fuente: Elaboracién propia

La viabilidad financiera de estos proyectos se establece con las proyecciones
financieras que se encuentran dentro de los mismos proyectos, arrojando resultados

positivos en sus proyecciones.

Repositorio Universidad Santo Tomas de Colombia

Se tomo la decisidon de usar el repositorio de la Universidad Santo Tomas, pues esta
institucion ademas de ser de gran tradicidon, es una Universidad que cuenta con una

infraestructura académica importante y de gran representacion a nivel nacional.

En este repositorio se caracterizaron 500 proyectos de grado que pertenecen a la

modalidad de pregrado de los afios 2018 y 2019.

A continuacion, se mostrara por areas de conocimiento la cantidad de proyectos

que cada una aporta en la Universidad Santo Tomas.

- Tabla 19. Participacion de cada pregrado en la cantidad de proyectos,

repositorio USTA.
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Area Cantidad |%Porcentaje
Administracién 32 6,40%
Ambiental 54 10,80%
Arquitectura 49 9,80%
Ing. Civil 3 0,60%
Comunicacién Social 37 7,40%
Contaduria 1 0,20%
Deporte 46 9,20%
Derecho 40 8,00%
Economia 21 4,20%
Ing. Electrénica 9 1,80%
Estadistica 13 2,60%
Filosofia 17 3,40%
Ing. Industrial 31 6,20%
Ing. Mecanica 9 1,80%
Mercadeo 14 2,80%
Odontologia 38 7,60%
Pedagogia 28 5,60%
Psicologia 41 8,20%
Telecomunicaciones 17 3,40%
TOTAL 500 100,00%

Fuente: Elaboracién propia

- Gréfica 5. Distribucion de cantidad de proyectos, repositorio USTA.

UNIVERSIDAD SANTO TOMAS DE
COLOMBIA




Fuente: Elaboracién propia

La tabla anterior refleja la demanda que cada uno de los pregrados tiene en la
universidad y también la modalidad de grado que exigen cada uno de los
programas, ya que cada programa puede tener varias modalidades de grado y no
solo la presentacion de un trabajo o proyecto de grado, por ejemplo, en este caso,
de los 500 registros de trabajos de grado los méas representativos son de las
facultades de psicologia (8,2%),arquitectura (9,8%) y la ingenieria ambiental

(10,8%)

A continuacion, se refleja la cantidad y porcentaje de proyectos practicos y tedricos
que cada programa contribuye. Solo se reflejara los proyectos que tienen

caracteristica visible.

- Tabla 20. Tedrico vs Practico por area, repositorio USTA.
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Area Tebrico Practico
Administracion 32 -
Ambiental 53 1
Arquitectura 49 -
Ing. Civil 3 -
Comunicacién Social 37 -
Contaduria 1 -
Deporte 46 -
Derecho 40 -
Economia 21 -
Ing. Electrénica 9 -
Estadistica 9 4
Filosofia 17 -
Ing. Industrial 31 -
Ing. Mecanica 9 -
Mercadeo 14 -
Odontologia 38 -
Pedagogia 26 2
Psicologia 41 -
Telecomunicaciones 13 4
TOTAL 489 11

Fuente: Elaboracién propia

- Gréfica 6. Distribucién proyectos Practicos vs Teoricos por area, repositorio

USTA.
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Fuente: Elaboracién propia

De esta manera se demuestra que mas del 97% de los proyectos de grado se

enfocan a proyectos tedricos

Siguiendo con la obtencion de resultados excluyendo los proyectos teéricos se

encuentra que, de 11 proyectos practicos, 11 pertenecen al sector publico.

- Tabla 21. Distribucion Privado vs Publico por area, repositorio USTA.

Area Privado Puablico
Ambiental - 1
Estadistica - 4
Pedagogia - 2
Telecomunic - 4
TOTAL 0 11

Fuente: Elaboracién propia
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A partir de aqui, se excluyen los proyectos de grado que pertenecen al sector
publico debido a que, en caso de requerir recursos para su ejecucion, estos recursos

deberan ser publicos.

Repositorio Universidad Pontificia Bolivariana

El repositorio de esta universidad se usO debido a que es una institucion con
presencia en varias ciudades del pais, de gran recorrido y tradicién académica que
para el trabajo de caracterizacion de proyectos ayudara a tener una vision sobre las
caracteristicas de los proyectos de grado de las diferentes partes de Colombia que

llevan a la solucidén de las necesidades presentes en esos territorios.

En este repositorio se caracterizaron 486 proyectos de grado que pertenecen a la

modalidad de pregrado de los afios 2018 y 2019.

De los 486 proyectos se encontr6 que 409 proyectos pertenecen a la categoria

Teorico, y los otros 77 proyectos pertenecen a la categoria Practico.

- Tabla 22. Tedrico vs Practico, repositorio UPB.

Categoria Cantidad | % Porcentaje

TEORICO 409 84,16%

PRACTICO 77 15,84%
Total AB5 100,00%

Fuente: Elaboracién propia

La caracteristica Tedrico representa mas del 84% de los proyectos, un porcentaje

alto dentro del repositorio de esta universidad.
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A continuacioén, se muestra una tabla con la cantidad de proyectos que cada area

aporto a este repositorio.

- Tabla 23. Participacion de cada pregrado en la cantidad de proyectos,

repositorio UPB.

Area Cantidad |%Porcentaje
Administracion 1 0.21%
Aeronadtica 5] 1,23%
Ambiental 32 6,58%
Arquitectura 18 3,70%
Ciencia Social 9 1.85%
Comunicacion Social 10 2 06%
Derecho 53 10,91%
Disefio 37 7.61%
Economia 2 0.41%
Filosofia 35 7.20%
Historia 2 0.41%
Ing. Civil 65 13.37%
Ing. Eléctrica 11 2,26%
Ing. Industrial 92 18.93%
Ing. Mecanica 13 267%
Pedagoagia 70 14 40%
Psicologia 22 4 53%
Ing. Sistemas 8 1,65%
TOTAL 486 100,00%

Fuente: Elaboracién propia

En esta tabla se refleja la demanda que cada una de las carreras de pregrado tiene
en la universidad segun la cantidad de proyectos aportados a este repositorio,
siendo Ingenieria Industrial con un 18.93%, Pedagogia con un 14.40%, Ingenieria

Civil con un 13.37% y Derecho con un 10.91% las carreras mas estudiadas.

En la siguiente gréafica se refleja la distribucion de los proyectos de grado Teoricos

y Préacticos segun el area de conocimiento.
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- Gréfica 7. Distribucion Tedrico / Practico por areas, repositorio UPB.
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Fuente: Elaboracién propia

Segun la distribucion se detalla que carreras como Psicologia, Filosofia, Economia,
Historia, Derecho tienen un enfoque tedrico dentro de sus proyectos explicado por
la aplicacién de estas carreras profesionales; mientras que las ingenierias Civil,
Eléctrica, Mecéanica, Industrial, Sistemas, Arquitectura, Aerondutica presentan
proyectos practicos, aunque el porcentaje de proyectos practicos no sobrepasa el
50% de los proyectos a excepcion de Administracion. A continuacion, se presenta
una tabla con las cantidades de proyectos tedéricos o practicos que cada una de las

areas aporta.

- Tabla 24. Teodrico vs Practico por areas, repositorio UPB.
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Area Teérico Practico
Administracion - 1
Aeronadtica 4 2
Ambiental 27 ]
Arguitectura 15 3
Ciencia Social 8 1
Comunicacion Social 8 2
Derecho 53 -
Disefio 31 B
Economia 2
Filosofia 35
Historia 2 -
Ing. Civil 43 22
Ing. Eléctrica 4] ]
Ing. Industrial 80 12
Ing. Mecanica 9 4
Pedagogia 60 110
Psicologia 22 -
Ing. Sistemas 4 4
TOTAL 409 7

Fuente: Elaboracién propia

Dentro de los 77 proyectos practicos, las areas que mas aportan son Ingenieria Civil
con 22 proyectos, Ingenieria Industrial con 12 proyectos y Pedagogia con 10

Proyectos.

A partir de aqui se excluyen los proyectos tedricos teniendo en cuenta que, los
proyectos tedricos no serian atractivos en una plataforma de crowdfunding, y se
continla mostrando los resultados de las siguientes categorias para los 77

proyectos practicos.

Siguiendo con la subcategoria Publico o Privado, se muestra a continuacién una

tabla con las cantidades de proyectos que cada area aporta a cada sector.

- Tabla 25. Distribucion Privado vs Publico por area, repositorio UPB.
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Area

Privado

Publico

Administracion

—

Aeronadtica

Ambiental

Arguitectura

Ciencia Social

Comunicacion Social

Disefio

Ing. Civil

15

Ing. Eléctrica

Ing. Industrial

Ing. Mecanica

Pedagogia

Ing. Sistemas

o L o g e el o [ B D B Al S e

TOTAL

[y ]
=

27

Fuente: Elaboracién propia

Se refleja que, de los 77 proyectos practicos, el sector Privado representa mas de

la mitad de los proyectos con 50, y el sector Publico es para los 27 proyectos

restantes. En la siguiente grafica se evidencia el porcentaje de participacion de los

sectores Privado y Publico en cada una de las areas de conocimiento para los

proyectos caracterizados.

- Gréfica 8. Distribucion Privado vs Practico por areas, repositorio UPB.
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Fuente: Elaboracién propia

Se detalla que las carreras Ambiental, Ingenieria Civil, Ingenieria Industrial, y
Pedagogia son las Unicas carreras que presentan proyectos en el sector publico,
mientras que las demas carreras tienen el 100% de sus proyectos en el sector
privado, esto teniendo en cuenta el enfoque de las carreras por ejemplo Ingenieria
Civil y Ambiental cuentan con mas proyectos del sector publico debido a que las
necesidades que reflejan en sus proyectos y a las que les dan solucion tiene que

ver con proyectos que debiera financiar el estado.

Asi como se excluyeron los proyectos teoéricos, a partir de aqui se excluyen los
proyectos que pertenecen al sector publico debido a que son proyectos que
requieren de recursos del estado para ser financiados lo que tampoco los hace
atractivos para un inversionista; por lo que para las siguientes subcategorias y

categorias se tendran en cuenta solo los 50 proyectos del sector privado.
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En la subcategoria Al que va dirigido, que se refiere al sector econdmico que va

dirigido cada proyecto, se tienen los siguientes resultados.

- Tabla 26. Distribucion por sector, repositorio UPB.

Al que va dirigido| Cantidad |%Porcentaje
Agricultura 1 2,00%
Ambiental 3 6.00%
Cultural 4 8,.00%
Educativo 5] 12.00%
Emprensarial 17 34.00%
Infraestructura 5 10,00%
Movilidad 1 2,00%
Social 12 24 00%
Vivienda 1 2.00%
TOTAL 50 100,00%

Fuente: Elaboracién propia

Los sectores Empresarial (34%) y Social (24%) son los que mas proyectos

representan con un 58% de la totalidad de los proyectos, también se destacan los

sectores Educativo con un 12%, Infraestructura con un 10% y Cultural con un 8%

de participacion; estos sectores estan representados por los enfoques que cada

carrera tiene dentro de un proyecto de grado.

Siguiendo con las demas categorias, la subcategoria Tipo de Producto revela los

siguientes resultados.

- Tabla 27. Distribucion por tipo de producto, repositorio UPB.
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Tipo de Producto| Cantidad |%Porcentaje
Aplicacion 2 4.00%
Herramienta 17 34 00%
Investigacion 9 18,00%
Modelo 1 2,00%
Plan 17 34 00%
Plataforma 2 4.00%
Contenedor 2 4. 00%
TOTAL 50 100,00%

Fuente: Elaboracién propia

Estos resultados se relacionan con los de la subcategoria del sector al que va
dirigido ya que, el producto Plan que representa el 34% de los resultados se refiere
a estrategias de optimizacion dentro de las empresas con lo cual se relaciona con
el sector empresarial que es el que mas aporta dentro de su subcategoria; el
producto Herramienta también se destaca con un 34%, y las plataformas y
aplicaciones con un 4% de participacion dejan ver que los proyectos de grado

responden a las tendencias digitales actuales aunque el porcentaje sea bajo.

Ninguno de los proyectos caracterizados cuenta con Propuesta de Inversién, debido
a que las carreras presentadas no tienen un enfoque financiero que les permita
tener una simulacion de escenarios financieros en sus proyectos, por consiguiente,
esta categoria, Requiere Apalancamiento, Porcentaje de Apalancamiento, Montos

de Inversion y Viabilidad no presentan resultados ni analisis.
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14.2 Modelo de Crowdfunding

Segun los resultados obtenidos en la caracterizacion se proponen los siguientes

tipos de crowdfunding: Donacién, Mentoring, y Rentabilidad.

Donacion: Es un contrato a través del cual se transfiere de manera gratuita un bien

a otra persona gque acepta dicha transferencia.!?

Mentoring: Es una metodologia y préactica destinada a desarrollar el potencial de
las personas, basada en la transferencia de conocimientos a través de la
experiencia, dentro de un proceso estructurado en el que se establece una relacion
personal de confianza con el mentor que guia y estimula a la otra persona a que

desarrolle su talento.3

. Es el beneficio obtenido de una inversion, se mide como la ratio de
ganancias o pérdidas obtenidas sobre la cantidad invertida; normalmente se

expresa en porcentaje.

El mecanismo de crowdfunding que se propone tiene como mecanismo de seleccion
establecer una lista de prerrequisitos que, de ser cumplidos a cabalidad,

determinara si el proyecto evaluado puede tener participacion en la plataforma,

12 Economipedia (2020). Donacién. Recuperado de: https://economipedia.com/definiciones/donacion.html

13 Escuela de Metoring. (2020). ¢Qué es el Mentoring? Recuperado de:
https://www.escueladementoring.com/mentoring/#:~:text=E|%20Mentoring%20es%20una%20metodolog%
C3%ADa,un%20mentor%2Fa%20que%20gu%C3%ADa%2C

14 ANDBANK (2012). ¢Qué es la rentabilidad? Recuperado de:
http://www.andbank.es/observatoriodelinversor/que-es-la-rentabilidad/
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estos prerrequisitos deben ser caracteristicas del proyecto de grado, de esta

manera clasificaran para los tipos de crowdfunding propuestos.

El mecanismo de prerrequisitos es el siguiente:

CONDICION

DONACION

MEMNTORING

RENTABILIDAD

DEBE DE SER UN PROYECTO PRACTICO

DEBE PERTEMECER AL SECTOR PRIVADO

DEBE TENER PROPUESTA DE INVERSION

DEBE REQUERIR APALANCAMIENTOD

DEBE SER VIAELE FINANCIERAMENTE

XXX KK

XXX & &

SIS

Crowdfunding Donacion: Este tipo de crowdfunding es para proyectos que

requieren recursos monetarios y que no retornan con una rentabilidad ni

participacion accionaria, asimismo los inversionistas no esperan estos retornos.

Crowdfunding Mentoring: Este tipo de crowdfunding es para proyectos que

requieren de un recurso intelectual de uno o varios inversionistas, que a cambio de

Sus servicios sean reconocidos con una participacion accionaria del proyecto.

. Este tipo de crowdfunding es para proyectos que

cuentan con una propuesta de inversion, que requieren apalancamiento, que son

viables financieramente y que estan dispuestos a retornar una rentabilidad a los

inversionistas a cambio de un préstamo de dinero.

Se presenta el siguiente esquema:
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¢ Tiene un Proyecto de Grado?

! '

SI NO

¢

¢El proyecto es practico?

' '

Sl NO

'

¢ El proyecto pertenece al sector privado?

' '

SI NO
|
! y !
Crowdfunding Donacion Crowdfunding Mentoring ¢Tiene propuesta de inversion?
| |
v v
SI NO
, !
Crowdfunding Donacion| |[Crowdfunding Rentabilidad ¢Requiere apalancamiento?
Sl NO

b

¢El proyecto es viable financieramente?

! ¢
s NO

!

Crowdfunding Rentabilidad

Generar valores agregados como:
——— Red de networking

— Red de emprendedores

— > Red de Inversionistas

Fuente: Elaboracién propia




Las generalidades de los tipos de crowdfunding propuestos son las siguientes:

1. Cada proyecto debe tener un video resumen bajo la modalidad de pitch
elevator, una herramienta que consiste en que un emprendedor por medio
de una presentacion corta explique por qué se debe invertir y en que se va
usar el dinero con el fin de llamar la atencion de los inversionistas.

2. Debe tener clara la meta de recursos a la cual aspira a llegar.

2.1. En el caso del crowdfunding por donacion esa meta puede ser superada

0 no, de igual manera los recursos seran transferidos al proyecto.

2.2. En el caso del crowdfunding por mentoring, como el recurso a requerir
es de tipo intelectual o experimental, se dara por cumplida la meta cuando
un inversionista de este tipo contacte al emprendedor y le ofrezca estos
recursos, asi mismo el recurso a ofrecer puede ser capital accionario del
emprendimiento. Un proyecto que pase por mentoring puede ser ofrecido
nuevamente en la plataforma en crowdfunding por donacién o rentabilidad en

caso de que la asesoria asi lo quiera o lo determine.

2.3. En el caso del crowdfunding por rentabilidad, el proyecto debe superar
al menos el 60% de la meta y en ningun caso puede superarla; esto debido
a que los proyectos cuentan con una simulaciéon de apalancamiento donde
proyectan unos estados financieros con un monto prestado especifico y asi
se reduce el riesgo de crédito que puede estar implicito dentro del proyecto.
Asi mismo si la meta no supera el 60% los recursos no seran transferidos y

se devolveran a los inversionistas; en caso de que la meta no sea cumplida,
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pero supere el 60% sera el emprendedor el encargado de decidir si acepta

los recursos.

Mientras los proyectos se encuentren en la plataforma participando de la
financiacion colaborativa los recursos de los inversionistas estaran
depositados en una cuenta control de la plataforma hasta que el tiempo del
proyecto expire y luego si seran transferidos a los proyectos o devueltos a
los inversionistas teniendo en cuenta las condiciones, aplica para
crowdfunding por donacién y rentabilidad.

Se propone establecer una comisién inferior al 5% para el mantenimiento de
la plataforma, y costos y gastos que se derivan de la operacion de la
plataforma.

Los proyectos deben contar con registros en las camaras de comercio
correspondientes, y con una cuenta en una entidad bancaria donde seran
depositados los recursos que lleguen a captar.

Se propone que los proyectos no superen los 150 dias en la plataforma, con
el fin de establecer una rotacién de proyectos en la plataforma y brindar la
oportunidad a otros proyectos de emprendimiento.

Los riesgos a los que se puedan exponer emprendedores como
inversionistas seran asumidos por ellos ya que, la plataforma inicialmente no

contara con una entidad que pueda respaldar estos riesgos.
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Modelo de Negocio

Continuando con el desarrollo de los objetivos, se establecio el siguiente modelo

de negocio a través de un Canvas.

1. Segmento de Clientes: ¢ A quién crear valor?

Personas naturales y juridicas que quieran participar en un modelo de crowdfunding
apoyando emprendimientos, invirtiendo o donando recursos monetarios 0
intelectuales.

2. Propuesta de Valor: ¢Qué problema ayuda a solucionar a sus clientes?

Plataforma de Crowdfunding para proyectos de grado de IES privada en Colombia,
gue ayuda a solucionar las necesidades de emprendimiento en Colombia.

3. Canales: ¢A través de que medio hace llegar la propuesta de valor a sus
clientes?

Plataforma de crowdfunding, redes sociales; publicidad en universidades, en
internet.

4. Relacion con Clientes: ¢Cudl va a ser la relacion con los clientes (donde
empieza y donde termina)?

Relacién autoservicio y automatizado, cada cliente entra en la plataforma y escoge
el proyecto que mas le interese y toma la decision.

5. Flujo de Ingresos: ¢ Cémo va a ganar dinero?
e Porcentaje de 5% de comision por cada proyecto que se publique en la
plataforma.
e Costo de inscripcion a la plataforma por cada proyecto.

6. Recursos Clave: ¢Qué necesita para llevar a cabo la actividad de tu
empresa?
e Inversién inicial (costo de la plataforma) diez millones de pesos
(10.000.000 cop).
e Mano de obra.
¢ Proyectos de grado que quieran participar.

7. Actividades Clave: ¢ Cuales son las actividades de su empresa?

Funcionamiento correcto de la plataforma y soporte efectivo y confiable hacia los
usuarios.
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8. Asociaciones Clave: ¢ Cuales son los agentes claves para trabajar para que
la empresa funcione?

Universidades Privadas de Colombia, INNPULSA, Superintendencia Financiera de
Colombia, Camaras de Comercio, Administrador de la plataforma, entre otros.

9. Estructura de Costos: ¢ Cuéles son los costos que tiene la empresa?
e Salarios, seis profesionales (ingenieros de sistemas, financieros,
administradores) con salarios que oscilen entre un milléon quinientos mil

pesos y dos millones quinientos mil pesos mensuales (1.500.000 cop y
2.500.000 cop).

e Mantenimiento de la plataforma, dos millones de pesos mensuales
(2.000.000 cop).

e Publicidad, quinientos mil pesos mensuales (500.000 cop).

A continuacién, se presenta la plantila Canvas — Modelo de Negocio para la

plataforma de crowdfunding.

Modelo de Negocio Canvas — Plataforma Crowdfunding

de Comercio,
Administrador de la
plataforma, entre
otros.

Recursos Clave )}
« Inversion inicial
10.000.000 cop.

* Mano de obra

* Proyectos de grado
que quieran participar

necesidades de
emprendimiento en
Colombia.

Socios Clave &7 | Actividades Clave it Propuesta de e Relacion con ™) | Segmentos De r
-0 2 | Valor & | Clientes w< | Clientes o

Universidades Funcionamiento Relacion autoservicio Personas naturales y
Privadas de correcto de la Plataforma.de y automatizado, cada juridicas que quieran
Colombia, plataforma y soporte Crowdfunding para cliente entra en la participar en un
INNPULSA, ) ) proyectos de grado plataforma y escoge

- . efectivo y confiable de IES privada en > modelo de
Superintendencia hacia los USUarios. p el proyecto que mas crowdfunding
Financiera de Colombia, que ayuda le interese y toma la
Colombia, Camaras a solucionar las apoyando

decision.

Canales

Plataforma de
crowdfunding, redes
sociales; publicidad
en universidades, en
internet.

emprendimientos,
invirtiendo o donando
recursos monetarios
o intelectuales.

Estructura De Costos

e Salarios, seis profesionales (1.500.000 cop y

S

Fuente De Ingresos

« Porcentaje de 5% de comisién por cada proyecto que

2.500.000 cop) mensuales. se publique en la plataforma.

e Mantenimiento de la plataforma, (2.000.000
cop) mensuales.
e Publicidad, (500.000 cop) mensuales.

« Costo de inscripcion a la plataforma por cada proyecto.

Fuente: Elaboracién propia
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14.3 Disefio de la Plataforma

Para el disefio de la plataforma se tomaron en cuenta las plataformas de
crowdfunding Kickstarter y a2censo, con el fin de hacer un comparativo que permita

establecer el disefio de la plataforma.
La plataforma debe contar con las siguientes caracteristicas:

1. Debe tener en su péagina de inicio informacién sobre la plataformay los tipos
de crowdfunding que ofrece.

2. Debe contar con registro de wusuarios para los emprendedores e
inversionistas; nombre, tipo de documento, numero de documento,
nacionalidad, direccibn de residencia, teléfono de contacto, correo
electrénico.

3. Para el registro de los emprendedores debe tener en cuenta lo siguiente:

3.1. Debe hacer las preguntas que permitan al emprendedor escoger el tipo

de crowdfunding y asi mismo a la plataforma ofrecerlo.

3.2. Debe pedir el documento de registro ante las camaras de comercio

correspondientes, el emprendedor debe poder escanearlo.
3.3 Debe pedir la cuenta de una entidad bancaria asociada al proyecto.
3.4 Debe poder hacer la verificacién de estos datos.

3.5 Debe pedir la informacion del proyecto, nombre del proyecto, video

resumen, resumen, meta de recursos, tiempo limite; para ser publicado.
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4. La plataforma debe contar con un botdn de pagos, que sera utilizado para
que los inversionistas puedan financiar los proyectos, se recomienda
asociarse con uno ya existente ya que cuenta con la infraestructura y soporte
para su funcionamiento, por ejemplo, Mercadopago, PSE, o PayU.

5. La plataforma publicara los proyectos por seccion de tipo de crowdfunding,
es decir que habrd una pestafia independiente para crowdfunding por
donacion, mentoring y rentabilidad.

6. La plataforma debe contar con una pestafia independiente donde esté la
informacion de contacto, soporte, aviso legal y un espacio donde se reciban

preguntas, reclamos, sugerencias.

A continuacion, se presentan imagenes con el disefio de la plataforma de
crowdfunding, la plataforma se disefio en la plataforma para el desarrollo web

WIX.com.

VISTA PREVIA:

1.Inicio
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wix

COLCROWDFUNDING
——

-

Fuente:

10082 m.

ABPRNOSORBW 2 0 B

https://www.wix.com/website/builder?storyld=8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3&editorSessionld=5a50e5f2-c7e3-

47d8-848a-d0a94c97dab7&referralinfo=dashboard#!/builder/story/8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3:d2519087-

6c04-4592-a2b8-df189a2513af (Elaboracién propia)

2.Informacién general

€« C @ wixcom/websiti wix ADI

wix

SOBRE NOSOTROS

AEHHOCORDY & o0 W
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https://www.wix.com/website/builder?storyId=8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3&editorSessionId=5a50e5f2-c7e3-47d8-848a-d0a94c97dab7&referralInfo=dashboard#!/builder/story/8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3:d2519087-6c04-4592-a2b8-df189a2513af
https://www.wix.com/website/builder?storyId=8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3&editorSessionId=5a50e5f2-c7e3-47d8-848a-d0a94c97dab7&referralInfo=dashboard#!/builder/story/8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3:d2519087-6c04-4592-a2b8-df189a2513af
https://www.wix.com/website/builder?storyId=8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3&editorSessionId=5a50e5f2-c7e3-47d8-848a-d0a94c97dab7&referralInfo=dashboard#!/builder/story/8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3:d2519087-6c04-4592-a2b8-df189a2513af

Fuente:

https://www.wix.com/website/builder?storyld=8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3&editorSessionld=5a50e5f2-c7e3-

47d8-848a-d0a94c97dab7&referralinfo=dashboard#!/builder/story/8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3:d2519087-

6c04-4592-a2b8-df189a2513af (Elaboracién propia)

3.0pciones

wex Panel de control | Wekcom x [ TG PLATAFORMA CROWDFUND. X | + - 8 x

€ C @ wixcom/m

| Y —— 5w @ € E ABHNOCORDe v (AT B

Fuente:

https://www.wix.com/website/builder?storyld=8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3&editorSessionld=5a50e5f2-c7e3-

47d8-848a-d0a94c97dab7&referralinfo=dashboard#!/builder/story/8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3:d2519087-

6c04-4592-a2b8-df189a2513af (Elaboracién propia)

4.Los proyectos mas populares
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https://www.wix.com/website/builder?storyId=8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3&editorSessionId=5a50e5f2-c7e3-47d8-848a-d0a94c97dab7&referralInfo=dashboard#!/builder/story/8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3:d2519087-6c04-4592-a2b8-df189a2513af
https://www.wix.com/website/builder?storyId=8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3&editorSessionId=5a50e5f2-c7e3-47d8-848a-d0a94c97dab7&referralInfo=dashboard#!/builder/story/8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3:d2519087-6c04-4592-a2b8-df189a2513af
https://www.wix.com/website/builder?storyId=8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3&editorSessionId=5a50e5f2-c7e3-47d8-848a-d0a94c97dab7&referralInfo=dashboard#!/builder/story/8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3:d2519087-6c04-4592-a2b8-df189a2513af
https://www.wix.com/website/builder?storyId=8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3&editorSessionId=5a50e5f2-c7e3-47d8-848a-d0a94c97dab7&referralInfo=dashboard#!/builder/story/8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3:d2519087-6c04-4592-a2b8-df189a2513af
https://www.wix.com/website/builder?storyId=8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3&editorSessionId=5a50e5f2-c7e3-47d8-848a-d0a94c97dab7&referralInfo=dashboard#!/builder/story/8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3:d2519087-6c04-4592-a2b8-df189a2513af
https://www.wix.com/website/builder?storyId=8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3&editorSessionId=5a50e5f2-c7e3-47d8-848a-d0a94c97dab7&referralInfo=dashboard#!/builder/story/8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3:d2519087-6c04-4592-a2b8-df189a2513af

o o

TE AYUDAMOS A ENCONTRAR TU PROYECTO
DE INVERSION IDEAL

AERBOSOHDW s TON g

Fuente:

https://www.wix.com/website/builder?storyld=8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3&editorSessionld=5a50e5f2-c7e3-

47d8-848a-d0a94c97dab7&referralinfo=dashboard#!/builder/story/8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3:d2519087-

6c04-4592-a2b8-df189a2513af (Elaboracién propia)

5. Formulario de ayuda y busqueda de proyectos

TE AYUDAMOS A ENCONTRAR TU PROYECTO
DE INVERSION IDEAL

H’

AEHHOCORDW w T B
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https://www.wix.com/website/builder?storyId=8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3&editorSessionId=5a50e5f2-c7e3-47d8-848a-d0a94c97dab7&referralInfo=dashboard#!/builder/story/8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3:d2519087-6c04-4592-a2b8-df189a2513af
https://www.wix.com/website/builder?storyId=8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3&editorSessionId=5a50e5f2-c7e3-47d8-848a-d0a94c97dab7&referralInfo=dashboard#!/builder/story/8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3:d2519087-6c04-4592-a2b8-df189a2513af
https://www.wix.com/website/builder?storyId=8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3&editorSessionId=5a50e5f2-c7e3-47d8-848a-d0a94c97dab7&referralInfo=dashboard#!/builder/story/8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3:d2519087-6c04-4592-a2b8-df189a2513af

Fuente:

https://www.wix.com/website/builder?storyld=8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3&editorSessionld=5a50e5f2-c7e3-

47d8-848a-d0a94c97dab7&referralinfo=dashboard#!/builder/story/8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3:d2519087-

6c04-4592-a2b8-df189a2513af (Elaboracién propia)

6.Registro directo a la plataforma

CONTACTO

0110 m.

® O Escribe aqui para buscar o = € CE B AEBENS0RDY & g B

Fuente:

https://www.wix.com/website/builder?storyld=8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3&editorSessionld=5a50e5f2-c7e3-

47d8-848a-d0a94c97dab7&referralinfo=dashboard#!/builder/story/8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3:d2519087-

6c04-4592-a2b8-df189a2513af (Elaboracién propia)

7.Banco de preguntas frecuentes
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https://www.wix.com/website/builder?storyId=8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3&editorSessionId=5a50e5f2-c7e3-47d8-848a-d0a94c97dab7&referralInfo=dashboard#!/builder/story/8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3:d2519087-6c04-4592-a2b8-df189a2513af
https://www.wix.com/website/builder?storyId=8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3&editorSessionId=5a50e5f2-c7e3-47d8-848a-d0a94c97dab7&referralInfo=dashboard#!/builder/story/8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3:d2519087-6c04-4592-a2b8-df189a2513af
https://www.wix.com/website/builder?storyId=8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3&editorSessionId=5a50e5f2-c7e3-47d8-848a-d0a94c97dab7&referralInfo=dashboard#!/builder/story/8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3:d2519087-6c04-4592-a2b8-df189a2513af
https://www.wix.com/website/builder?storyId=8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3&editorSessionId=5a50e5f2-c7e3-47d8-848a-d0a94c97dab7&referralInfo=dashboard#!/builder/story/8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3:d2519087-6c04-4592-a2b8-df189a2513af
https://www.wix.com/website/builder?storyId=8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3&editorSessionId=5a50e5f2-c7e3-47d8-848a-d0a94c97dab7&referralInfo=dashboard#!/builder/story/8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3:d2519087-6c04-4592-a2b8-df189a2513af
https://www.wix.com/website/builder?storyId=8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3&editorSessionId=5a50e5f2-c7e3-47d8-848a-d0a94c97dab7&referralInfo=dashboard#!/builder/story/8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3:d2519087-6c04-4592-a2b8-df189a2513af

PREGUNTAS FRECUENTES

W £ Escibe aci pars buscar 5w € © 3 B AEHNOCORBDW & LT §

Fuente:

https://www.wix.com/website/builder?storyld=8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3&editorSessionld=5a50e5f2-c7e3-

47d8-848a-d0a94c97dab7&referralinfo=dashboard#!/builder/story/8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3:d2519087-

6c04-4592-a2b8-df189a2513af (Elaboracién propia)

69


https://www.wix.com/website/builder?storyId=8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3&editorSessionId=5a50e5f2-c7e3-47d8-848a-d0a94c97dab7&referralInfo=dashboard#!/builder/story/8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3:d2519087-6c04-4592-a2b8-df189a2513af
https://www.wix.com/website/builder?storyId=8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3&editorSessionId=5a50e5f2-c7e3-47d8-848a-d0a94c97dab7&referralInfo=dashboard#!/builder/story/8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3:d2519087-6c04-4592-a2b8-df189a2513af
https://www.wix.com/website/builder?storyId=8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3&editorSessionId=5a50e5f2-c7e3-47d8-848a-d0a94c97dab7&referralInfo=dashboard#!/builder/story/8bf54343-4589-4da9-a267-0645904abfb3:d2519087-6c04-4592-a2b8-df189a2513af

15. Conclusiones y Recomendaciones

La caracterizacion de los proyectos de grado realizada en este trabajo arrojo
resultados positivos sobre posibles emprendimientos ya que de 1.815 proyectos de
grado caracterizados 271 son posibles proyectos de emprendimiento, y sus
caracteristicas conllevaron a proponer un modelo de crowdfunding con unas
variables y elementos acordes a estos proyectos con lo cual se puede decir que de
los 271 posibles emprendimientos, 254 clasificarian en el tipo de crowdfunding por
donacién o mentoring y los otros 17 proyectos en el crowdfunding por rentabilidad,
cabe aclarar que estos proyectos cuentan con una propuesta de inversion y una
simulacién de estados financieros donde incluyen un costo por intereses generados
de un crédito de libre inversion para la inversion inicial de su proyecto, un crédito de
libre inversion tiene un interés de alrededor un 18% E.A., y en plataformas de
crowdfunding un proyecto ofrece una tasa de retorno de alrededor del 11% E.A. que
es una tasa atractiva para cualquier inversionista; por esta razéon los proyectos

aumentan su viabilidad financiera.

Asi mismo, con un estudio realizado por Global Entrepreneurship Monitor (GEM)
realizado en 2019 destaca que el 69% de los colombianos consideran que
emprender es una eleccion de carrera deseable, ademas en el estudio se reconoce
gue Colombia cuenta con las mayores tasas de emprendedores potenciales con
cerca del 58% y con un 50% de personas con intenciones para emprender,
Colombia ocupa el segundo lugar después de Chile en América Latina; y estos
resultados del estudio son una demostracion de lo que Colombia ha venido

consolidando con politicas publicas para fortalecer el ecosistema de
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emprendimiento, sobre todo digital. Por ejemplo la transformacion digital del pais
con implementacién de redes de internet 4G y con miras a la red 5G en la mayoria
del territorio nacional para una mejor conectividad ha impulsado emprendimientos
digitales con un valor agregado en procesos mas eficientes, la aceptacion en la
sociedad colombiana de estas empresas digitales como Rappi que ha sido una
plataforma digital de servicios que ha tenido un crecimiento exponencial acelerado
y que cuenta con presencia en varios paises de Latinoameérica, y la consolidacion
del ecosistema emprendedor con la fundacion del Ministerio TIC en 2009, y con ello
la creacion de varias instituciones publicas y privadas que estimulan con recursos
el emprendimiento. Toda esta transformacion digital que atraviesa Colombia y el
mundo refleja un atractivo y prometedor escenario para los emprendimientos

digitales y fortalece la cultura emprendedora.

Del mismo modo, la respuesta de los inversionistas a los modelos de crowdfunding
propuestos en el proyecto ha sido positivas, ya que como se menciond en el estado
del arte, la plataforma a2censo que utiliza el modelo de crowdfunding por
rentabilidad para las campafias de financiacion que ofrece ha dejado una inversion
de mas de tres mil millones de pesos en cerca de 19 campafias de financiacion para
Pymes; por otro lado la plataforma Kickstarter, una de las mas grandes en todo el
mundo, que utiliza en su mayoria el modelo de crowdfunding por donacién ha
recaudado alrededor de 730 millones de délares en el 2020 para mas de 18 mil

proyectos.

Por consiguiente, la creacion de una plataforma de crowdfunding para proyectos de

grado si es pertinente, y soluciona la necesidad de emprendedores en Colombia
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ayudando a crear microempresas que generan empleo y crecimiento econdmico;
por otro lado, una plataforma de crowdfunding masiva ayuda a dar visibilidad a estos

proyectos y crearia redes de colaboracion entre inversionistas y emprendedores.

Como recomendacion se plantea que la plataforma pueda contar con el apoyo de
entidades como: Fondo Emprender, Innpulsa, Bancoldex, Tecnova, HubBog,
Connect Bogota, Colombia Digital, CREAME y demas entidades que con recursos
publicos y privados ayudan a impulsar emprendedores a llevar su idea a un
siguiente nivel, y esta idea se convierta en un verdadero negocio, producto o servicio

sostenible.
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Anexo 1: Decreto 1357 del 31 de Julio de 2018
DECRETO 1357 DE 2018

(Julio 31)

Por el cual se modifica el Decreto 2555 de 2010 en lo relacionado con la actividad de
financiacion colaborativa.

EL PRESIDENTE DE LA REPUBLICA DE COLOMBIA,

En ejercicio de sus facultades constitucionales y legales, en especial las conferidas
por los numerales 11y 25 del articulo 189 de la Constitucion Politica de Colombia;
el literal j) y el paragrafo 1° del articulo 3°y los literales a), b), ¢) y e) del articulo 4°

de la Ley 964 de 2005.

CONSIDERANDO:

Que en linea con las actividades de promocién de la inclusién financiera realizadas por el
Gobierno Nacional en los ultimos afios, se hace necesario viabilizar el acceso a productos
de financiamiento por parte de ciertos sectores de la economia que tienen necesidades
particulares en este frente, tales como las pequefias y medianas empresas (pymes) y
establecer un marco regulatorio para el funcionamiento de financiacién colaborativa de
proyectos productivos a través de valores.

Que revisada la experiencia sobre la materia, diversos organismos internacionales
coinciden en el potencial de figuras como el crowdfunding en la profundizacion financiera,
al permitir la simplificacién de procesos operativos y el acceso a fuentes de financiacion
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por actores especificos del mercado, razon por la cual la misma es tenida en cuenta en la
determinacion de este marco regulatorio.

Que con los anteriores propdsitos se propone la creacién de la actividad de financiacién
colaborativa, asi como las correspondientes reglas de revelacion de informacion,
estandares operativos y de funcionamiento de la infraestructura que la actividad conlleva,
los mecanismos de proteccion de receptores y aportantes de las financiaciones, asi como
reglas de prevencion de lavado de activos y administracion de conflictos de interés, entre
otros.

Que de conformidad con lo previsto en la Ley 964 de 2005, en el literal j) del articulo 3y
en el literal a) del articulo 4, le corresponde al Gobierno Nacional determinar las
actividades que, en adicion a las previstas en la ley, hacen parte del mercado de valores,
como es el caso de la actividad de financiacion colaborativa:

Que se cumpli6 con las formalidades del numeral 8 del articulo 8 de la Ley 1437 de 2011
y del Decreto 1081 de 2015, modificado por el Decreto 270 de 2017.

Que el Consejo Directivo de la Unidad Administrativa Especial Unidad de Proyeccion
Normativa y Estudios de Regulacién Financiera -URF- aprobé el contenido del presente
Decreto, mediante Acta No.005 del 17 de abril de 2018.

DECRETA

ARTICULO 1. Adiciénese el Libro 41 a la Parte 2 del Decreto 2555 de 2010, el cual
quedara asi:

"LIBRO 41

ACTIVIDAD DE FINANCIACION COLABORATIVA

TiITULO 1

DISPOSICIONES GENERALES

ARTICULO 2.41.1.1.1. Aspectos generales. El presente Libro regula la actividad de
financiaciéon colaborativa a través de la emision de valores.

La actividad de financiacion colaborativa es aquella desarrollada por entidades
autorizadas por la Superintendencia Financiera de Colombia, a partir de una
infraestructura electrénica, que puede incluir interfaces, plataformas, paginas de internet u
otro medio de comunicacion electrénica, a través de la cual se ponen en contacto un
namero plural de aportantes con receptores que solicitan financiacién en nombre propio
para destinarlo a un proyecto productivo de inversion.
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El presente Libro no regula las financiaciones que tengan como destino la realizacion de
una donacioén o la recepcion de un servicio o bien, que sea distinto a un valor en los
términos del articulo 2° de la Ley 964 de 2005.

Para efectos de las normas que regulan la actividad de financiacion colaborativa, se
entiende por proyecto productivo aquel desarrollado por personas juridicas con el fin de
obtener una rentabilidad econdmica a partir de actividades empresariales, agropecuarias,
industriales, comerciales o de servicios.

ARTICULO 2.41.1.1.2. Modalidades de financiacion colaborativa. La financiacion
colaborativa podra realizarse a través de las siguientes modalidades:

a. Financiacion colaborativa a través de valores representativos de deuda.

b. Financiacion colaborativa a través de valores representativos de capital social.

ARTICULO 2.41.1.1.3. Entidades autorizadas. La actividad de financiacién colaborativa
sera desarrollada por sociedades anénimas de objeto exclusivo que tengan como
propdsito poner en contacto a un numero plural de aportantes con receptores que solicitan
financiacion en nombre propio para destinarlo a un proyecto productivo, las cuales se
denominaran sociedades de financiacion colaborativa. Las bolsas de valores y los
sistemas de negociacién o registro de valores autorizados por la Superintendencia
Financiera de Colombia, también podran realizar la actividad de financiacion colaborativa.

Las entidades que desarrollen la actividad de financiacion colaborativa estaran sujetas a
la inspeccion y vigilancia de la Superintendencia Financiera de Colombia.

La denominacién de "sociedad de financiacion colaborativa" Gnicamente podra ser
utilizado por las entidades que hayan sido autorizadas por la Superintendencia Financiera
de Colombia.

ARTICULO 2.41.1.1.4. Requisitos de organizacion. Las sociedades que pretendan
desarrollar la actividad de financiacion colaborativa deberan acreditar el cumplimiento de
los siguientes requisitos:

1. Establecerse como sociedades andnimas cumpliendo el tramite de autorizacion
previsto en el articulo 53 del Estatuto Organico del Sistema Financiero para su
constitucion;

2. Inscribirse en el Registro Nacional de Agentes del Mercado de Valores - RNAMV.

3. Adoptar medidas para garantizar la continuidad y la regularidad de los mecanismos y
dispositivos implementados para llevar a cabo la financiacién colaborativa. Para el efecto,
la sociedad debera desarrollar y mantener sistemas, recursos y procedimientos
adecuados y proporcionales al tamafio, frecuencia y complejidad de los negocios que a
través de dichos sistemas se realicen o registren, y

4. Disponer de procedimientos administrativos y contables adecuados, mecanismos de
control interno, técnicas eficaces de administracion y control de riesgos y mecanismos
eficaces de control y salvaguardia de sus sistemas informaticos.
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ARTICULO 2.41.1.1.5. Ambito de aplicacién territorial. Estaran sujetas a lo previsto en
este Libro las entidades que ejerzan la actividad de financiacién colaborativa en el
territorio nacional y estén domiciliadas en el pais, asi como los receptores y aportantes
que participen en ellas. En tal sentido, los receptores deberan tener la calidad de
residentes colombianos.

Las disposiciones previstas en el presente Libro, no resultan aplicables a las actividades
que realicen los residentes colombianos en entidades o plataformas de financiacion
colaborativa o de crowdfunding domiciliadas en el extranjero.

TiTULO 2

REGLAS APLICABLES A LAS ENTIDADES QUE DESARROLLEN LA ACTIVIDAD DE
FINANCIACION COLABORATIVA

ARTICULO 2.41.2.1.1 Funciones de las entidades que desarrollen la actividad de
financiacién colaborativa. Las entidades que desarrollen la actividad de financiaciéon
colaborativa deberan prestar las siguientes funciones:

1. Recepcion, clasificacion y publicacion de proyectos de financiacion colaborativa.

2. Creacion, desarrollo y utilizacion de canales para facilitar la entrega de informacion de
los proyectos productivos a los aportantes.

3. Habilitar las herramientas necesarias para ejecutar las operaciones que formalicen la
financiacién del proyecto productivo.

4. Realizar el recaudo de los recursos relacionados con la financiacion de los proyectos
productivos a través de entidades vigiladas por la Superintendencia Financiera de
Colombia, distintas a las propias entidades de financiacion colaborativa.

5. Mantener los recursos recaudados para la financiacion de un proyecto productivo, en
entidades vigiladas por la Superintendencia Financiera de Colombia que aseguren la
segregacion patrimonial de dichos recursos, de los activos y recursos propios de las
entidades que realicen la actividad de financiacion colaborativa y de aquellos que esta
ultima recaude en virtud de otros proyectos productivos y, garantizar la disponibilidad y
conservacion de los mismos acorde con las obligaciones previstas en el presente Decreto.

6. También podran prestar servicios adicionales de cobranza y publicidad para la
divulgacion del proyecto productivo.

ARTICULO 2.41.2.1.2. Deberes de las entidades que realicen la actividad de
financiacion colaborativa. Las entidades que realicen la actividad de financiacion
colaborativa tendran los siguientes deberes:

1. Expedir el reglamento de funcionamiento de la actividad de financiacién colaborativa, el
cual debera ser aprobado por la Superintendencia Financiera de Colombia;
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2. Contar con un procedimiento de clasificacion de los proyectos productivos que facilite la
toma de decision de los aportantes. El procedimiento de clasificacion mencionado debera
ser de publico conocimiento.

3. Recibir, evaluar, tramitar y decidir las solicitudes de vinculacién a las entidades que
realicen la actividad de financiacién colaborativa por parte de los aportantes y de los
receptores. Para tal efecto, debera establecer en su reglamento criterios de admision que
garanticen procesos de vinculacién transparentes, objetivos, claros y no discriminatorios.

4. Proveer informacion al publico de las caracteristicas generales de los proyectos
productivos, las condiciones financieras bajo las cuales se otorga su financiamiento y de
cualquier actualizacion o informacion adicional que reporte el receptor de los recursos.
Esta informacion debera estar disponible como minimo durante un (1) afio luego de la
fecha de emision de los valores de financiacién colaborativa, salvo que la redencién de
estos ultimos sea inferior a este término.

5. Establecer un mecanismo de gestion y monitoreo de los limites fijados para los
receptores.

6. Reportar a los operadores de informacion financiera los datos de los receptores cada
vez que realicen operaciones de financiacion a través suyo en un término maximo de tres
(3) dias a partir de la fecha del respectivo evento.

7. Llevar el registro de los receptores y sus proyectos productivos, de las operaciones de
financiacion que se realicen a través suyo y de los aportantes y el monto de sus aportes
por proyecto productivo.

8. Adelantar los procedimientos ordinarios en materia de conocimiento del cliente y de
administracién del riesgo de lavado de activos y financiacion del terrorismo para los
receptores y aportantes.

9. Establecer y divulgar al pablico las politicas y procedimientos administrativos y de
organizacion para la prevencion, identificacion, revelacion y administracion de los
conflictos de interés.

10. Guardar estricta confidencialidad sobre la informacién reservada de los aportantes, los
proyectos productivos y aquella relacionada con las operaciones de financiacion
realizadas a través suyo.

11. Poner a disposicion de las autoridades competentes la informaciéon que conozca,
relacionada con posibles actuaciones o situaciones que puedan llegar a configurar
conductas fraudulentas o ilegales.

12. Suministrar toda la informacién requerida por las autoridades competentes en relacion
con su operacion.

13. Los demas que establezca la Superintendencia Financiera de Colombia.

PARAGRAFO : Para los efectos previstos en el numeral 8 de presente articulo, la
Superintendencia Financiera de Colombia podra establecer condiciones y tramites
especiales para la realizacion de los procedimientos de conocimiento del cliente y
administracion del riesgo de lavado de activos y financiacion del terrorismo para los
receptores y aportantes de las entidades que realicen la actividad de financiacion
colaborativa.
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ARTICULO 2.41.2.1.3. Prohibiciones. Las entidades que realicen la actividad de
financiacion colaborativa no podran:

1. Prestar asesoria relacionada con los proyectos productivos que se financien a través
suyo, ni respecto a cualquier situacion que pueda generar conflictos de interés respecto
de la actividad.

2. Administrar directamente los recursos de los proyectos productivos financiados, acorde
con lo previsto en los numerales 4 y 5 del Articulo 2.41.2.1.1. del presente Decreto.

3. Asegurar retornos o rendimientos sobre la inversion realizada.

4. Otorgar préstamos, créditos o cualquier otro tipo de financiamiento a los aportantes o
receptores, 0 actuar como aportante en los proyectos que se promuevan o financien a
través de la misma entidad.

5. Asumir el caracter de receptores de proyectos productivos que se publiquen o financien
a través de la misma entidad para la financiacién colaborativa.

Las prohibiciones establecidas en el presente articulo seran extensivas a los accionistas,
administradores y demas funcionarios de la entidad.

ARTICULO 2.41.2.1.4. Clasificacién de proyectos productivos. Las entidades que
realicen la actividad de financiacion colaborativa deberan adoptar un procedimiento que
permita clasificar los proyectos productivos a partir de un analisis objetivo de la
informacién suministrada sobre los mismos por los receptores.

El procedimiento debera considerar como minimo informacién relevante del proyecto
relacionada con su sector, industria y localizacion, empleando criterios de andlisis
homogéneos y no discriminatorios y deberé publicarse en el medio de comunicacion
electrénica elegido por la entidad, junto con la clasificacion resultante, con el objeto de
que los aportantes dispongan de esta informacion para la toma de decisiones de
inversion.

La clasificacion de los proyectos productivos, en ningun caso implica la calificacion de los
riesgos asociados a los mismos, ni la emision de una opinién o el aseguramiento de
obtencion de rentabilidades para los aportantes.

ARTICULO . 2.41.2.1.5. Reglamento de funcionamiento. Las entidades que realicen la
actividad de financiacién colaborativa deberan adoptar un reglamento de funcionamiento
gue comprenda al menos lo siguiente:

1. El procedimiento previsto para la modificacién de Reglamento.

2, Funcionamiento basico de la actividad de financiacion colaborativa, incluido el
procedimiento de clasificacion de los proyectos y los criterios para su publicacion.

3. Reglas que establezcan los derechos y obligaciones de los aportantes y receptores
vinculados a la entidad y los criterios previstos para su admision y desvinculacion, que
garanticen la igualdad de condiciones para los participantes.

4. Los procedimientos y medios a través de los cuales se invierte en los proyectos.

82



5. Los mecanismos de recaudo de los recursos relacionados con la financiacion
colaborativa.

6. Las actividades, derechos y obligaciones de la entidad, de los receptores y aportantes.

7. Los procedimientos y sistemas establecidos a través de los cuales se conserven y
distribuyan los fondos de los aportantes y la remuneracion del capital invertido, los cuales
en todo caso deben realizarse a través de entidades vigiladas por la Superintendencia
Financiera de Colombia, en los términos del numeral 5 del Articulo 2.41.2.1.1. del
presente Decreto.

8. Los requisitos y procedimientos establecidos por la entidad para realizar la entrega de
los recursos recaudados al receptor de los proyectos productivos, una vez cumplidos los
supuestos del Titulo 5 del Libro 41 de la Parte 2 del presente Decreto.

9. La politica establecida para la fijacion de tarifas a los receptores y aportantes de la
entidad o para la determinacion de cualquier otro cargo.

10. Las politicas y procedimientos para prevenir, administrar y revelar conflictos de
interés.

11. Los eventos en los cuales se configura un incumplimiento de las obligaciones a cargo
de cualquiera de los participantes en la entidad, junto con sus correspondientes
sanciones. Las sanciones deberan fijarse atendiendo a principios de proporcionalidad,
razonabilidad y transparencia.

12. Los mecanismos de resolucion de controversias que surjan entre los participantes.
13. El plan de contingencia y continuidad de las operaciones de la entidad.

14. Los mecanismos previstos por la entidad, para un eventual desmonte gradual de las
operaciones de financiacion colaborativa que le han sido autorizadas, indicando al menos,
las causas de activacion de este mecanismo, el érgano social encargado de decretar su
implementacién, su duracion y el procedimiento para ceder o trasladar los proyectos de
financiacion vigente a otra u otras entidades que realicen la actividad de financiacion
colaborativa.

15. Los demas que establezca la Superintendencia Financiera de Colombia.

ARTICULO 2.41.2.1.6. Suministro de informacion a aportantes y receptores. Las
entidades que realicen la actividad de financiacién colaborativa deberan suministrar a los
aportantes y receptores, la siguiente informaciéon de manera actualizada, gratuita y
facilmente visible a través de su pagina Web o cualquier otro medio que garantice su
acceso:

1. El reglamento de funcionamiento de la actividad de financiacién colaborativa.

2. Descripcién concisa y en un lenguaje no técnico o de facil entendimiento de cada uno
de los proyectos productivos con el fin de proporcionar la informacién necesaria para
permitir a un aportante un juicio fundado sobre la decisién de financiacion del proyecto.
Esta informacion incluira la referida en el numeral 5 del Articulo 2.41.3.1.1. del presente
Decreto.

3. La clasificacion de los proyectos productivos segun el procedimiento establecido.
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4. Descripcion de los principales elementos de la financiacion determinados por el
receptor, que como minimo estén referidos a: (i) monto, plazo y precio de la emisién o
tasa de colocacion de la misma expresada en términos efectivos anuales; ii) en el caso de
titulos de deuda, tabla de amortizaciones con el monto, nimero y periodicidad de los
pagos que debera efectuar el receptor del crédito; iii) sanciones por incumplimiento en los
pagos; iv) eventos de desistimiento y prepago; v) mecanismos de pago y recaudo y, (vi) el
procedimiento en aquellos eventos en los cuales no se alcance el porcentaje minimo de
financiacién en el plazo establecido y mecanismos para llevar a cabo el proceso de
devolucién de los recursos a los aportantes. También debera informarse a los aportantes
los costos o gastos, incluidos los tributarios, relacionados con el procedimiento de
devolucién.

5. La advertencia de que la entidad que realiza la actividad de financiacién colaborativa no
ostenta la condicion de establecimiento de crédito ni de intermediario de valores.

6. Las tarifas que cobrara la entidad que realiza la actividad de financiacion colaborativa a
los aportantes y a los receptores y cualquier otra comision, cargo o retencion que ésta
aplique.

7. Los mecanismos de recaudo de los recursos relacionados con la financiacion
colaborativa.

8. Los procedimientos y sistemas establecidos para conservar y distribuir los fondos de
los aportantes, y los previstos para que los aportantes reciban los recursos invertidos, la
remuneracion de dicha inversiéon y la eventual devolucién de los aportes, en los eventos
en los cuales no se alcance el porcentaje minimo de financiacion de un proyecto. Estos
recursos en todo caso deberan canalizarse a través de entidades vigiladas por la
Superintendencia Financiera de Colombia distintas a las propias entidades de financiacién
colaborativa.

9. La informacion financiera relacionada con la evolucién de la financiacion de cada uno
de los proyectos productivos que se realicen en la entidad referida al menos al numero de
aportantes, montos financiados y condiciones de la financiacién. Esta informacion debera
ser actualizada diariamente, respecto a los proyectos productivos con procesos de
financiacién abiertos o vigentes.

10. Los procedimientos y medios para la presentacion de quejas y reclamaciones por
parte de los aportantes y los procedimientos para resolverlos.

ARTICULO 2.41.2.1.7. Actualizacion de informacion de los proyectos
productivos. Durante la vigencia de la financiacion el receptor estaré obligado a
actualizar la informacion inicial suministrada sobre los proyectos productivos y en
particular, a suministrar la informacién relacionada con cualquier situacion o evento que
modifique los datos financieros, planes de negocio, riesgos de dichos proyectos o que
esté referida al pago de la financiacion, sus rendimientos o cualquier otro derecho que
surja en favor de los aportantes.

Una vez las entidades que realicen la actividad de financiacion colaborativa reciban esta
informacion, deberan divulgarla a los aportantes de manera inmediata.
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ARTICULO 2.41.2.1.8. Reporte a los operadores de informacién financiera. Las
entidades que realicen la actividad de financiacion colaborativa deberan reportar y
actualizar de manera oportuna a los operadores dé informacién financiera de que trata la
Ley 1266 de2008, la informacion relacionada con el nacimiento, modificacion o extincion
de las obligaciones contraidas por los receptores, incluyendo su monto y los reportes de
pago de las mismas, segun el caso.

Esta informacion sera utilizada para el control de los limites de que trata el articulo
2.41.3.1.2. del presente Decreto.

En todo caso, para el reporte y actualizacion de informacion que las entidades que
realicen la actividad de financiacién colaborativa deban realizar a los operadores de
informacion financiera, contaran con un término maximo de tres (3) dias a partir de la
fecha del respectivo evento, de la recepcion de la informacion o del momento en que tuvo
conocimiento de la misma.

TiTULO 3

REGLAS APLICABLES A LOS RECEPTORES DE RECURSOS Y A LOS PROYECTOS
PRODUCTIVOS

ARTICULO 2.41.3.1.1. Requisitos de informacion. El receptor de los recursos debera
suministrar a la entidad que realice la actividad de financiacién colaborativa la siguiente
informacion al momento de solicitar la financiacion:

1. Certificado de existencia y representacion legal de los receptores.
2. Hoja de vida de los socios o accionistas de los receptores.

3. Autorizacion para consultar el historial crediticio de la sociedad receptora y de sus
SOCi0os 0 accionistas.

4. Direccion de notificaciones del receptor.

5. Descripcién completa del proyecto productivo que contenga cuando menos: una resefia
historica del proyecto, informacion financiera, planes de negocio, riesgos asociados al
proyecto, destinacion de los recursos que se reciban, porcentaje del proyecto productivo
que se pretende financiar a través de la entidad y las demas fuentes de financiacién que
utiliza o prevé utilizar el receptor para el proyecto productivo -incluyendo la financiacion
realizada en otras entidades que realicen la actividad de financiacion colaborativa-, asi
como la existencia o no de garantias que respalden la financiacion.

6. Suscribir un formato de vinculacion en el cual se acepten los siguientes términos y
condiciones minimos:

a. La plena aceptaciéon y conocimiento del reglamento de funcionamiento de la respectiva
entidad y de las normas aplicables a la actividad de la misma.

b, Que los proyectos productivos no son objeto de autorizacion ni de supervision por la
Superintendencia Financiera de Colombia y que esta autoridad tampoco certifica la
bondad ni solvencia del proyecto productivo.
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c. El receptor es el responsable por la integridad, veracidad, completitud y actualizacion
de toda la informacién que deba suministrar a la entidad que realiza la actividad de
financiacién colaborativa y en particular aquella relacionada con el proyecto productivo,
revelada a los aportantes y al pablico en general.

d. La participacion de los receptores en las entidades que realicen la actividad de
financiacion colaborativa, supone la plena aceptacion y conocimiento del reglamento de
funcionamiento de la respectiva entidad y de las nhormas aplicables a la actividad de la
misma.

e. Cualquier otra que determine la Superintendencia Financiera de Colombia. Durante la
vigencia de la financiacion el receptor estara obligado a suministrar la informacién
requerida por la entidad, en particular cualquier situaciéon o evento que altere
sustancialmente la informacién contenida en el numeral 5 del presente articulo, asi como
aquella relacionada con el pago de la financiacion, sus rendimientos o cualquier otro
derecho que surja en favor de los aportantes.

Una vez finalizado el periodo minimo de un (1) afo establecido para la publicacién de la
informacién sobre el proyecto productivo en la entidad, el receptor debera indicar a sus
aportantes el medio a través del cual seguird suministrando la informacion relacionada
con el proyecto productivo.

ARTICULO 2.41.3.1.2. Monto méaximo de la financiacion. El monto maximo de
financiacién de cada receptor en las entidades que realicen la actividad de financiacion
colaborativa, no podra ser superior a diez mil (10.000) salarios minimos mensuales
legales vigentes (SMMLYV). En todo caso, si los recursos Unicamente provienen de los
aportantes no calificados definidos en el numeral 2 del articulo 2.41.4.1.2 del presente
Libro, el monto maximo de financiacion de cada receptor no podra ser superior a tres mil
(3.000) salarios minimos mensuales legales vigentes (SMMLV).

Estos limites se deberan atender sin perjuicio de la modalidad de financiacién colaborativa
que se emplee.

No obstante, las entidades que realicen la actividad de financiacion colaborativa podran
establecer un monto de financiacion inferior a los limites antes previstos para cada uno de
los receptores, en consideracion a su procedimiento de clasificacion de proyectos. Un
proyecto productivo, podré financiarse en méas de una entidad que realice la actividad de
financiacién colaborativa, hecho este que debera ser revelado a los respectivos
aportantes o potenciales aportantes.

ARTICULO 2.41.3.1.3. Namero minimo de aportantes y plazo méaximo de
publicacién. Los proyectos productivos deberan contar con un nimero plural de
aportantes que determine la entidad que realice la actividad de financiacion colaborativa
en su procedimiento de clasificacion de proyectos.

Las entidades que realicen la actividad de financiacion colaborativa se aseguraran de que
para cada proyecto productivo se establezca un plazo maximo para la consecucion de los
recursos que en ningun caso podra superar seis (6) meses a partir de la fecha de
publicacion del proyecto productivo y determinara, de acuerdo con su procedimiento de
clasificacion de proyectos, el porcentaje minimo que viabiliza la respectiva financiacion.
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Si no se alcanza el porcentaje minimo de financiacion en el plazo establecido, la entidad
debera suspender la publicacion del proyecto productivo, comunicar al receptor y a los
aportantes sobre la imposibilidad de continuar con la financiacion de dicho proyecto
productivo y llevar a cabo el proceso de devolucién de recursos a los aportantes en un
término méximo de treinta (30) dias a partir del vencimiento del plazo establecido para la
obtencion del porcentaje minimo de financiacion del proyecto.

TITULO 4

REGLAS APLICABLES A LOS APORTANTES

ARTICULO 2.41.4.1.1. Definicion. Para efectos de la actividad de financiacion
colaborativa, se denomina genéricamente como aportante, a las personas que intervienen
en cualquier operacion de financiacion que se lleve a cabo a través de las entidades
autorizadas para realizar la actividad de financiacién colaborativa con el fin de financiar
proyectos productivos.

ARTICULO 2.41.4.1.2. Tipos de aportantes. Respecto a la financiacion colaborativa de
que trata el presente Libro, se establecen los siguientes tipos de aportantes:

1. Aportantes calificados: Son aquellos aportantes que al momento de realizar una
inversion para adquirir valores de financiacion colaborativa, cumplan con uno o mas de los
siguientes requisitos:

a) Un patrimonio igual o superior a diez mil (10.000) salarios minimos mensuales legales
vigentes (SMMLYV).

b) Ser titular de un portafolio de inversion en valores, distintos a valores de financiacion
colaborativa, igual o superior a cinco mil (5.000) salarios minimo mensuales legales
vigentes (SMMLYV).

c) Tener la certificacion de profesional del mercado como operador expedida por un
organismo autorregulador del mercado de valores.

d) Tener la calidad de entidad vigilada por la Superintendencia Financiera de Colombia.
e) Ser un organismo financiero extranjero o una multilateral.

2. Aportantes no calificados: Son aquellos aportantes que al momento de realizar una
inversion para adquirir valores de financiacion colaborativa, no tengan la calidad de
"aportantes calificados" de que trata el numeral 1 del presente articulo.

ARTICULO 2.41.4.1.3. Requisitos de admision a las entidades que realicen la
actividad de financiacién colaborativa. Para la vinculacién de los aportantes a las
entidades que realicen la actividad de financiacién colaborativa debera exigirse como
minimo la siguiente informacion:
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1. La identificacién del aportante y los demas datos que se requieran para llevar a cabo el
proceso de conocimiento del cliente, sin perjuicio de la informacién adicional que cada
entidad determine como relevante y necesaria para controlar el riesgo de lavado de
activos y financiacion del terrorismo.

2. Suscribir un formato de vinculacion en el cual se acepten como minimo los siguientes
términos y condiciones:

a. Que los proyectos productivos y los receptores no son objeto de autorizacion ni de
supervision por la Superintendencia Financiera de Colombia y que esta autoridad
tampoco certifica la bondad ni solvencia del proyecto productivo ni la del receptor.

b. Los riesgos que implica la suscripcion de valores de financiacion colaborativa a través
de la entidad, en particular sobre el riesgo de pérdida total o parcial del capital invertido,
de no obtener el rendimiento esperado y el riesgo de iliquidez para recuperar la inversion.

c. Los recursos invertidos. no estan garantizados por el Fondo de Garantias de
Instituciones Financieras.

d. La participacion de los aportantes en las entidades que realicen la actividad de de (sic)
financiacion colaborativa, supone la plena aceptacion y conocimiento del reglamento de
funcionamiento de la respectiva entidad y de las normas aplicables a la actividad de la
misma.

e. La manifestacion del aportante de que los recursos que tenga invertidos en la
respectiva entidad o en otras entidades que realicen la actividad de financiacion
colaborativa, en conjunto, no exceden el limite de que trata el articulo 2.41.4.1.4. del
presente Decreto, y que se sujetara a dicho limite de manera permanente.

f. Cualquier otra que determine la Superintendencia Financiera de Colombia.

ARTICULO 2.41.4.1.4. Limites a lainversion de los aportantes. Los aportantes no
podran comprometerse a invertir o invertir efectivamente a través de entidades
autorizadas para realizar la actividad de financiacion colaborativa, mas del 20% de sus
ingresos anuales o de su patrimonio, el que resulte mayor.

El monto maximo de inversion previsto en el presente articulo se calculara sin perjuicio de
la modalidad de inversion colaborativa que realice el aportante.

Los aportantes calificados, no estaran sujetos al limite previsto en este articulo.

ARTICULO 2.41.4.1.5. Obligacion de los aportantes. Los aportantes deberan informar
de manera oportuna a las entidades que realicen la actividad de financiacion colaborativa
y a los receptores o administradores de los libros de tenedores o de accionistas, segun el
caso, cualquier acto que implique la transferencia o limitacion de los derechos derivados
de su inversion.

Ademas, los aportantes tendran el deber de hacer seguimiento a las inversiones que
realicen en los proyectos productivos a través de las entidades que realicen la actividad
de financiacion colaborativa y a la informacion que en ellas se publique.
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TITULO 5

DE LOS VALORES EMITIDOS EN LAS ENTIDADES QUE REALICEN LA ACTIVIDAD
DE FINANCIACION COLABORATIVA

CAPITULO 1

DISPOSICIONES GENERALES

ARTICULO 2.41.5.1.1. Emisidén de valores. Para efectos de lo previsto en el articulo 2°
de la Ley 964 de 2015, se entendera que los instrumentos representativos de deuda o de
capital, emitidos en las entidades que realicen la actividad de financiacién colaborativa
tendran la calidad de valor y se denominaran valores de financiacién colaborativa.

La emision de valores de financiacién colaborativa representativos de capital o de deuda,
Unicamente podra efectuarse a través de las entidades que realicen la actividad de
financiacion colaborativa. Estas emisiones no constituiran una oferta publica de valores y
en el Registro Nacional de Valores y Emisores - RNVE no podran estar inscritos ni el
receptor ni los valores de las mismas.

Para realizar una nueva emisién de valores de financiacién colaborativa a cargo de un
receptor con proyectos productivos que tengan una financiacion vigente, sera requisito
indispensable actualizar la informacion del receptor y de los proyectos productivos a su
cargo, en los términos del articulo 2.41.2.1.8. del presente Decreto.

ARTICULO 2.41.5.1.2. Requisitos de emision. Sera requisito indispensable para la
emision de valores de financiacion colaborativa en las entidades autorizadas, que el
proyecto productivo haya alcanzado el porcentaje minimo de financiacion inicialmente
fijado y el plazo maximo establecido segun el articulo 2.41.3.1.3. del presente Decreto.

Lo anterior sin perjuicio de que se pueda proceder a la emisién de valores una vez se
logre recaudar el monto total de financiacion inicialmente previsto, con independencia de
gue ello ocurra antes del plazo maximo establecido, siempre y cuando de manera previa
se le informe a los aportantes la fecha en la cual se realizara la emision, teniendo en
cuenta ademas lo previsto en el articulo 2.41.5.2.1. del presente Decreto.

Asi mismo, para la emisién de estos valores, el receptor y la entidad en la que estos se
emitan, deberén verificar el cumplimiento de los requisitos exigidos en el presente Libro
para el proyecto productivo.

Los valores de financiacién colaborativa solo podran emitirse en las entidades que
realicen la actividad de financiacién colaborativa registradas en el Registro Nacional de
Agentes del Mercado de Valores - RNAMV, autorizadas por la Superintendencia
Financiera de Colombia. El registro en el RNAMV en ningun caso implicara la calificacion
ni responsabilidad alguna por parte de la Superintendencia Financiera de Colombia
acerca de la entidad inscrita, ni de los receptores o emisores, ni sobre la bondad de la
respectiva emision.
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CAPITULO 2

INFORMACION DE LOS VALORES DE FINANCIACION COLABORATIVA

ARTICULO 2.41.5.2.1. Informacién minima respecto a valores de financiacion
colaborativa representativos de capital o de deuda. Las entidades que realicen la
actividad de financiacién colaborativa deberan suministrar al mercado como minimo la
siguiente informacién con al menos diez (10) dias habiles de anticipacion a la fecha de
emision de los valores:

1. La informacién requerida en el presente Libro, respecto al receptor y a sus proyectos
productivos.

2. Copia del acta de la asamblea general de accionistas o junta de socios, donde se
autoriza la emision de los valores de financiacion colaborativa representativos de capital o
de deuda y en donde, ademas, este 6rgano social autoriza expresamente el porcentaje de
la emisién de estos valores que se realizard en una entidad que realice la actividad de
financiacién colaborativa.

3. Certificado de existencia y representacion legal del emisor o receptor, el cual no debera
tener una fecha de expedicion superior a tres (3) meses.

4. Copia de los estatutos sociales del emisor o receptor.

5. La existencia o no de garantias que respalden la emisiéon, en el caso de valores de
financiacion colaborativa de deuda.

6. Informacién sobre las personas que ejercen la revisoria fiscal del receptor, en caso que
aplique.

7. Estados financieros certificados por el representante legal y un contador o auditados,
segun el caso, del ultimo ejercicio contable.

8. Términos bajo los cuales se realiza la circulacion de los respectivos valores emitidos,
con la advertencia de que la misma (i) no se realizara en ningun caso dentro de las
entidades que realicen la actividad de financiacion colaborativa y (ii) que los valores
emitidos tienen las caracteristicas y prerrogativas de los titulos valores, excepto la accion
cambiaria de regreso.

9.La advertencia de que ni el emisor o receptor, ni los valores de financiacion colaborativa
se encuentran inscritos en el Registro Nacional de Valores y Emisores RNVE y en
consecuencia, no es viable su negociacion en el mercado principal de valores ni en el
Segundo Mercado.

10. La advertencia de que la inscripcion en el Registro Nacional de Agentes del Mercado
de Valores RNAMYV de la entidad autorizada para desarrollar la actividad de financiacion
colaborativa, eh la que se realizara la emision, no implica certificacion por parte de la
Superintendencia Financiera de Colombia sobre la bondad del valor o sobre la solvencia
del receptor o emisor.

11. Los demas que requiera la Superintendencia Financiera de Colombia.
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ARTICULO 2.41.5.2.2. Responsabilidad en el suministro de la informacion de los
valores de financiacién colaborativa. El suministro de. informacién respecto de los
valores de financiacion colaborativa y su actualizacion, seran responsabilidad de la
entidad autorizada en la que se emitan los respectivos valores y la informacién que se
divulgue a los aportantes sobre estos debera corresponder como minimo a la requerida
en el presente Libro respecto a los proyectos productivos que a través de los mismos se
financian.

No obstante, la inexactitud, falsedad u omisiones en la divulgacion de informacion de los
valores de financiacion colaborativa. sera responsabilidad de los emisores o receptores de
los proyectos productivos financiados. Sin embargo, esta responsabilidad podra
extenderse a las entidades que realicen la actividad de financiacién colaborativa, en
aquellos eventos en los cuales tal inexactitud, falsedad u omisién en la divulgacion de la
informacion les resulte atribuible.

ARTICULO 2.41.5.2.3. Informacion que deberéan contener los valores de
financiacién colaborativa representativos de capital o de deuda. Los valores de
financiacién colaborativa deberan incorporar una leyenda en la que se advierta que los
mismos fueron emitidos en el marco de las normas establecidas en el Libro 41 de la Parte
2 del Decreto 2555 de 2010 y en la que ademas, se transcriba lo establecido en el
paragrafo 5° del articulo 2° de la Ley 964 de 2005.

CAPITULO 3

CIRCULACION DE LOS VALORES DE FINANCIACION COLABORATIVA

ARTICULO 2.41.5.3.1. Circulacion. de los valores. Una vez emitidos y colocados los
valores de financiacion colaborativa, los aportantes podran enajenarlos o disponer de
ellos. segun las normas mercantiles que les resulten aplicables. En ningun caso, la
circulacion de los valores, luego de su emision se llevara a cabo en los mecanismos
electronicos administrados por las entidades que realicen la actividad de financiacién
colaborativa, sin perjuicio de la informacion que estas entidades requieran para garantizar
la trazabilidad de dicha circulacion.

ARTICULO 2.41.5.3.2. Registro de traspasos y limitaciones a la propiedad. Para
efectos de informacién de los participantes. en las entidades que realicen la actividad de
financiacién colaborativa, estas llevaran un registro de los traspasos de los valores de
financiaciéon colaborativa y de cualquier otro evento que afecte o limite la propiedad o
circulacion de dichos valores, luego de su correspondiente emision.

La responsabilidad del suministro de la informacion a la entidad que realice la actividad de
financiacién colaborativa, sera del emisor o receptor y/o de quien administre el respectivo
libro de registro de accionistas o de tenedores de los titulos de deuda.
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ARTICULO 2.41.5.3.3. Intermediacion. La colocacion, adquisicion o enajenacion de
valores de financiacién colaborativa no constituyen operaciones de intermediacién en el
mercado de valores y en consecuencia, se efectuaran directamente entre las entidades
que realicen la actividad de financiacion colaborativa y los aportantes titulares de los
mismos, o entre estos, segun el caso.

ARTICULO 2.41.5.3.4. Cancelacién. La cancelacion de los valores de financiacion
colaborativa representativos dé capital, se realizara conforme al régimen societario
aplicable al correspondiente receptor, considerando ademas las condiciones previstas
para el proyecto productivo financiado.

Respecto a los valores de financiacién colaborativa representativos de deuda, su
cancelacion se llevara a cabo en los términos y condiciones previstos por el receptor para
el respectivo proyecto productivo.

En todo caso, la cancelacion de los valores de financiacién colaborativa se entendera
realizada Unicamente a partir de la fecha luego de la cual la entidad que realice la
actividad de financiacion colaborativa incorpore en su registro tal cancelacion.

ARTICULO 2.41.5.3.5. Reglas especiales para los valores de financiacion
colaborativa representativos de deuda. Los valores de financiacion colaborativa
representativos de deuda que se emitan en las entidades autorizadas, no requeriran
representante legal para sus tenedores, ni estaran sujetas a los requisitos establecidos en
la Parte 6 del presente Decreto para la emision de bonos o papeles comerciales.

ARTICULO 2.41.5.3.6. Prohibicion. En ningln caso los valores de financiacion
colaborativa podran trasladarse o negociarse en el mercado principal o en el Segundo
Mercado.

Para los anteriores efectos, se entiende por mercado principal y por Segundo Mercado,
los asi definidos en el Articulo 5.2.3.1.1. del presente Decreto.

ARTICULO 2.41.5.3.7. Aplicacién de normas para los valores de financiacion
colaborativa. La emision, circulacion, cancelacion o cualquier otro acto relacionado con
los valores de financiacion colaborativa, se regira por lo dispuesto en el presente Libro."

ARTICULO 2. Vigencia. El presente decreto rige a partir de la fecha de su publicacion, y
adiciona el Libro 41 a la Parte 2 del Decreto 2555 de 2010.

PUBLIQUESE Y CUMPLASE

Dado en Bogota D.C., alos 31 dias del mes de julio de 2018
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https://www.funcionpublica.gov.co/eva/gestornormativo/norma.php?i=40032#P2L41

MAURICIO CARDENAS SANTAMARIA

EL MINISTRO DE HACIENDA Y CREDITO PUBLICO
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